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WIECEJ NIZ BANK

Niezaleznie od tego, czy firma powstata z myslg o prowadzeniu
jednoosobowej dziatalnosci, czy ma byc zalgzkiem przysztego imperium,
jej wiasciciel powinien juz na starcie zadba¢ o wybor banku, ktory bedzie
dobrym partnerem dostarczajgcym realnego wsparcia w rozwoju.

Jolanta Osuch

Mimo popularno$ci  bankow
wirtualnych klienci na catym-
$wiecie wcigz ceniq sobie kontakty
z oddziatami z uwagi na osobistq
obstuge, zyczliwos¢ oraz rozszerzony
zakres ustug obejmujgcy rozne ro-
dzaje porad finansowych. Az 26 proc.
klientow objetych badaniem Cisco
IBSG Omnichannel Banking Study
z czerwea 2012 roku stwierdzito, ze
zmienitoby bank, gdyby w ich lokal-
nym oddziale zrezygnowano z kon-
taktu i osobistego doradztwa.

Razem tatwiej

- Zawsze namawiam swoich klien-
tow, by otwarcie i bez obaw méwi-
li o swoich biznesowych planach
i aspiracjach. Nawet najlepszy po-
myst na biznes bez odpowiedniego
wsparcia finansowego pozostanie
tylko pomystem. Zazwyczaj wystar-
czy przedstawi¢ zarys biznesplanu,
by wspdlnie z doradcq dobra¢ taki
zestaw rozwigzan, ktére pomogq je
urzeczywistni¢.  tatwiej budowaé
przewage konkurencyjnq i dynamicz-

nie walczy¢ o wysokq pozycje rynko-
wag, gdy ma sie pewno$¢, ze u boku
stoi sprawdzony partner. A takim
jesteSmy - moéwi Agnieszka Drwal,
doradca w Oddziale 1 PKO Banku
Polskiego w Janowie Lubelskim.

Elzbieta Kordas, doradca w Oddziale
39 w Warszawie, podkresla jedno-
cze$nie, 7e partnerstwo naktada na
doradcow duzq odpowiedzialnosc:
- Klient powierza nam swojq bizneso-
wq przyszto$¢ i jesli mamy mu pomoc
w stawieniu czota wyzwaniom, musi-
my mie¢ pewnos¢, ze wybrane pro-
dukty skutecznie zwigkszq efektyw-
no$¢ i przyspieszq rozwoj jego firmy.

Wybér na lata

Warto wiec poswieci¢ czas na wy-
bor banku, ktory bedzie optymalnym
partnerem dla firmy. Tak jak uczynili
to klienci PKO Banku Polskiego: Grze-
gorz Moscibrocki, fotograf z Biatego-
stoku, specjalizuje sie w wyjgtkowej
dziedzinie - tworzeniu z tysiecy zdje¢
panoram bedqcych m.in. bazq do in-
teraktywnych serwisow miast w in-

ternecie, i Bogdan Gorzycki, przed-
siebiorca z Bydgoszczy z 40-letnim
biznesowym stazem.

Grzegorz Moscibrocki przedsiebiorcq
jest od kilku miesiecy. Bogdan Go-
rzycki w 1972 roku zatozyt warsztat
samochodowy, ktory z czasem roz-
rost sie w rodzinng grupe firm.

Ich dziatalnosci dzieli niemal wszyst-
ko - i specyfika, i wielko$¢, i doswiad-
czenie, ale tqczy jedno: oczekiwania
wobec banku. Chcg, zeby to byt za-
ufany partner, ktory wesprze ich fir-
my W rozwoju.

- Jako poczgtkujgcy przedsigbiorca
oczekuje, ze doswiadczony, rozu-
miejgcy moje potrzeby doradca wy-
bierze z palety produktow te, ktore
najlepiej rozwiqzg moje dylematy,
przede wszystkim zapewniq ptyn-
nos$¢ niezbedng w obliczu koniecz-
nosci regulowania comiesiecznych
zobowigzan podatkowych. Wybér
rachunku w PKO Banku Polskim
nie byt przypadkowy: analiza ofert,
otwarto$¢ i fachowo$¢ obstugi
pozwolity mi dokona¢ szybkiego

OFERTA &
NA MIARE

Co nalezy wzig¢ pod uwage
przy wyborze banku?
Uniwersalny charakter

- szczegdlnie istotny dla 0sob,
ktore prowadzq jednoosobo-
wq dziatalno$¢ (uniwersalna
oferta banku pozwala dobra¢
optymalne produkty na kazdym
etapie rozwoju firmy).

Wielko$¢ i doswiadczenie - sil-
ny, duzy bank z dtugim stazem
rynkowym moze zaoferowac
klientom najbardziej dopasowa-
ne, nierzadko ztozone produkty.
Ma tez bogate do$wiadczenie
wspétpracy z firmami z réznych
branz - tym know-how moze
dzieli¢ sie zinnymi klientami.
Sie¢ oddziatéw w catej Polsce,
dedykowani doradcy oraz
nowoczesna bankowo$¢
elektroniczna - w codziennej
dziatalnosci klienci biznesowi
najczesciej dokonujq operacji

w internecie, ale w przypadku
bardziej ztozonych problemoéw
(np. staran o kredyt, gwarancje)
dalej bardzo ceniq sobie kontakt
z do$wiadczonym, dedykowa-
nym doradcq.

i trafnego wyboru - méwi Grzegorz
Moscibrocki.

- Najwazniejsze jest podejscie do
cztowieka. Cztowieka, a nie klienta -
podkresla Bogdan Gorzycki. - Zaufa-
nie wymaga lat, ale to wiasnie dzieki
trwatej wspotpracy, wzajemnym zro-
zumieniu swoich potrzeb i ograniczen
jestem tu, gdzie jestem. Dobry bank
nie jest tylko dostawcq ustug, ale do-
starcza inspiracji do rozwoju i pozwa-
la urzeczywistni¢ $miate wizje bizne-
sowe - dodaje, podkreslajgc, ze ma
poréwnanie, bo probowat korzystac¢
z ustug innych bankéw, ale zawsze
wracat do PKO Banku Polskiego.
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SZANOWNI
PANSTWO

Trzymajq Panstwo w rekach wyjgtkowy numer ,Poradnika Bankowe-
go”. Zostat stworzony z myslq o szczegolnej grupie - matych i Srednich
przedsiebiorstwach. W 2009 roku sektor ten stanowit az 99,8 proc.
z okoto 1,67 min polskich przedsiebiorstw, a wktad MSP w tworzenie
produktu krajowego brutto wyniost 48,5 proc. - wynika z raportu Pol-
skiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczo$ci na koniec 2011 roku.

11 proc. nowo powstajqcych firm decyduje sie na otwarcie rachun-
ku wtasnie w PKO Banku Polskim. Nasz Bank od lat wspiera rozwoj
matego i $redniego biznesu, oferujgc produkty dostosowane do ich
potrzeb. Jako jedni z niewielu oferujemy specjalne konto stworzone
z my$lq o nowych podmiotach - Biznes Debiut 18. Wybor odpowied-
niego rachunku to poczgtek wspdlnej, partnerskiej drogi. lle i jakie
karty nosi¢ w portfelu? Czy bardziej optacalny jest leasing czy kre-
dyt? Co warto wiedzie¢, rozpoczynajqc dziatalno$¢?

W tym numerze ,Poradnika Bankowego” przedstawiamy rozwigzania,
ktore pozwalajg spotkom poprawia¢ konkurencyjnos¢, zwieksza¢ za-
trudnienie, a ich tworcom - realizowa¢ marzenia o tworzeniu wyjgtko-
wego, bo wtasnego miejsca pracy. Tym, ktorzy wahajq sie, czy poradzq
sobie z zarzqdzaniem matq firmgq, polecamy test - czy masz zadatki na
przedsiebiorce? | przypominamy, za Thomasem Edisonem, Ze sukces,
takze ten w biznesie, to 1 proc. natchnienia i 99 proc. wytezonej pracy.
Trzymamy keiuki za wszystkich obecnych i przysztych wiascicieli firm
oraz zapraszamy do naszych oddziatow, w ktérych czeka na Panstwa
1200 doradcow.

SZYMON WALACH
DYREKTOR PIONU KLIENTA DETALICZNEGO
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11 proc. nowo powstajgcych
przedsiebiorstw otwiera konto
firmowe w PKO Banku Polskim.
Co przesqdza o tej popularnosci?
Jako jeden z niewielu bankéw
w Polsce oferujemy specjalny pro-
dukt stworzony z myslg o nowych
podmiotach - Konto Debiut 18.
W poczqgtkowej fazie dziatalno-
$ci przedsiebiorcy sq szczegdlnie
wrazliwi na strone kosztowq. Dlate-
go parametry rachunku zostaty tak
dobrane, by podstawowe operacje
(prowadzenie konta, przelewy do
US i ZUS) nie generowaty dla firmy
dodatkowych kosztow. Nasze wie-
loletnie do$wiadczenie w obstudze
,misiow”, czyli matych i $rednich
firm, pokazuje, ze cena jest tylko
jednym z parametrow oceny oferty
banku. Przedsiebiorcy, zaréwno ci
poczqtkujqcy, jak i z dtuzszym sta-
zem doceniajq uniwersalny charak-
ter naszego Banku i szerokq oferte,
w tym tatwo dostepne Zzrodta finan-
sowania, profesjonalizm naszych
doradcow oraz poziom obstugi.

Przez lata panowato przekonanie,
ze banki szczeg6lnymi wzgledami
darzq duze firmy, a MSP traktujq
nieco po macoszemu.

PKO Bank Polski od lat wspiera
mate i $rednie firmy, dostosowu-

- WSPIERAMY

ROZWO) FIRM

Praktycznie od pierwszego dnia dziatalnoSci przedsiebiorcy mogq
liczy¢ na finansowanie Banku - to rzadkos$¢ na polskim rynku.
Najwazniejszy jest dobry pomyst na rozwoj - zapewnia Agnieszka
Wardak, dyrektor Departamentu Klientow Matych i Srednich
Przedsiebiorstw PKO Banku Polskiego.

jac oferte do ich zmieniajqcych sie
potrzeb. Inne instytucje rowniez
dostrzegty role, jakg ,misie” petniq
w gospodarce. Wptywy z ich dzia-
talnosci tworzqg ok. 40 proc. PKB.
Ten sektor zapewnia tez najwiecej
miejsc pracy. Z punktu widzenia
zarzqdzania ryzykiem bankowym
ta grupa ma dodatkowy atut: mate
i Srednie firmy sq statystycznie
bardzo dobrymi kredytobiorcami.
Zadtuzajq sie roztropnie, na sta-
rannie zaplanowane inwestycje, ze
Swiadomosciq, ze ryzykujg majqt-
kiem nie tylko firmy, ale i rodziny.

Z jednej strony jednoosobowe
dziatalno$ci, z drugiej - firmy
o0 ugruntowanej pozycji w branzy
i duzych przychodach. Jak oferta
Banku dla MSP tqczy potrzeby
tak réznych grup?

Pamietajmy, Ze instrumenty finan-
sowe sq stosunkowo standardowe i
petnie swych mozliwo$ci odkrywa-
ja w konkretnym, indywidualnym
przypadku. Dlatego tak istotnq role
odgrywa dos$wiadczony doradca,
ktory doskonale zna danq firme,
jej mocne strony, potrzeby rozwo-
jowe, czynniki ryzyka i potrafi do-
bra¢ najbardziej optymalny zestaw
rozwigzan. Przyktadowo, jesli firma
ma zagranicznych kontrahentow,

wspieramy jqg w efektywnym roz-
liczaniu transakgji. Jesli rozwija sie
z wykorzystaniem $rodkow unij-
nych, dobieramy produkty utawia-
jqce realizacje projektow itd.

Wyré6znikiem oferty PKO Banku
Polskiego dla MSP sq produkty
kredytowe.

Praktycznie od pierwszego dnia dzia-
talnosci przedsiebiorcy mogq liczy¢
na finansowe wsparcie Banku w ich
rozwoju - to rzadko$¢ na polskim ryn-
ku. Jesli start-up przedtozy dobry biz-
nesplan, to zostanie on rozpatrzony
przez naszych analitykéw. Krétki staz
nie zamyka drogi do finansowania,
tylko procedura oceny bedzie wtedy
bardziej pogtebiona. Standardowq
czeéciq oferty rachunkéw firmowych

Rozmawiata Olga Szymkowska

,82ybkq $ciezkg” (do miliona ztotych
w jeden dzien). Chetnie siegajq tez
i po te mniej ,oczywiste” produkty,
jak np. pozyczka hipoteczna, ktora
pozwala uwolni¢ kapitat z niedoce-
nianego wcigz aktywa, jakim jest
posiadana nieruchomo$¢.

Czy sq produkty z duzym poten-
cjatem, ktére mogtyby znaczqgco
wesprze¢ MSP w rozwoju, ale fir-
my z tego segmentu podchodzq
do nich z rezerwq?

Takim obszarem jest obrot bezgo-
towkowy. Mate punkty handlo-
wo-ustugowe powinny powaznie
rozwazy¢ mozliwosci, jakie dajg
transakcje kartowe. Wyniki badan
potwierdzajq, ze klienci mogqc
ptaci¢ kartg, zostawiajg w skle-

Przedsiebiorcy doceniajg uniwersalny
charakter naszego Banku, szerokq oferte,
doswiadczenie doradcow i poziom obstugi.

jest dopuszczalne saldo debetowe,
ale paleta rozwigzan wspierajgcych
finansowo rozwdj jest znacznie szer-
sza. Szczegblnie polecamy nowo$é
w naszej ofercie - atrakcyjnqg Linie
Wielocelowq. Nasi klienci bardzo ce-
niq sobie leasing i kredyt udzielany

pach czy restauracjach $red-
nio o 30 proc. wyzsze rachunki.
Bardzo szybko zadomowity sie
w Polsce ptatnosci zblizeniowe,
pozwalajgce ptaci¢ kartq nawet
za bardzo drobne zakupy. Warto
z tych mozliwosci korzystac!
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Wtasciciele matych firm doceniajg szczegdlnie to, START
ze Bank pomaga im optymalnie zarzqdzac

finansami firmowymi i indywidualnymi. B | ZN ESU

NA DOBRY POCZATEK

Wsrod czynnosci niezbednych do prowadzenia dziatalno$ci jest otwarcie rachunku
firmowego. Warto potraktowac ten krok jako co$ wiecej niz tylko formalnosc.

Trafny wybor zapewni wygode i konkurencyjne koszty obstugi, a w przysztosci dostep
do innych, bardziej zaawansowanych rozwigzan.

Oariusz Dzwonnik, dyrektor Biura Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

Foto: Archiwum, Shutterstock.com

ybor produktéw finanso-

wych powinna poprzedzi¢
analiza aktualnych i przysztych
potrzeb firmy: w jakiej branzy
dziata, na jakq skale, w jaki spo-
sob wygladajq lub majg wyglg-
dac jej rozliczenia z odbiorcami
i dostawcami ustug, czy dominu-
jacq formgq ptatnoSci jest gotow-

i pakietu ustug powigzanych.
Zawsze tez podkreSlamy, ze
w miare pojawiania sie nowych
potrzeb jesteSmy do dyspozycji
- moéwi Aleksandra Czubak, do-
radca w Oddziale 1 w Mrggowie.
Z dos$wiadczenia  Agnieszki
Drwal, doradcy z Janowa Lu-
belskiego, wynika, ze klienci

Mate firmy potrzebujqg przede wszystkim
wygodnego, przyjaznego i taniego
konta, ktore utatwi im obstuge
wptywow i ptatnosci, w tym sktadek

na ZUS i podatkow,

ka czy przelew, z jakimi potencjal-
nymi problemami musi sie liczy¢.
Najwazniejsze, aby przedsie-
biorca nigdy nie zostat z tymi
dylematami sam. - Obstuga in-
nych firm dziatajgcych w danej
branzy czy o podobnej specyfice
daje nam mozliwo$¢ zwrocenia
uwagi na istotne dla konkretnej
firmy aspekty obstugi rachunku

z segmentu MSP, niezaleznie czy
prowadzq jednoosobowq dzia-
talnos$¢ czy wiekszq firme, sta-
wiajg na: konkurencyjne ceny,
wygode w zarzqdzaniu swoimi
finansami, elastyczno$¢, mozli-
wos$¢ pomnazania zyskow dzieki
korzystnemu ich lokowaniu, ta-
twy dostep do pieniedzy, dedy-
kowanego doradce.
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DUZY WYMAGA WIECE) &

Podmioty, prowadzqce dzia-
talno$¢ na szerokq skale,
oprécz typowych produk-
tow  finansowych, czesto
poszukujq bardziej zaawan-
sowanych specjalistycznych
ustug bankowych.

Ciekawym rozwigzaniem
jest np. system wirtualnych
rachunkéw kontrahenckich,

umozliwiajgcy  stworzenie
dedykowanych rachun-
kow dla poszczegolnych

kontrahentéw. Taki system
Swietnie sprawdza sie przy
obstudze masowych ptatno-
$ci, np. w przypadku szkot
jezykowych, biur podrozy,
dostawcow  mediow  czy
firm  szkoleniowych. Kaz-
dy z klientow (uczniowie,
odbiorcy energii itd.) ma
przyporzqgdkowany indywi-
dualny numer rachunku, na
ktory dokonuje optat. Takie
rozwigzanie eliminuje ryzy-
ko btedow (np. ztej identy-
fikacji adresata przelewu)
i pozwala monitorowa¢ stan
zobowigzan poszczeg6lnych
klientow.

Z mys$lg o eksporterach
i importerach  przygoto-
wano rachunki  walutowe
prowadzone w kilkunastu
walutach, zaréwno tych
podstawowych (EUR, USD,
GBP, CHF), jak i tych rzadziej
uzywanych, np. korony dun-
skie czy szwedzkie. Firmy,

dla ktorych zmiennos$¢ cen
walut stanowi istotny czynnik
ryzyka, powinny pomyslec
0 zabezpieczeniu kursowym,
cho¢by w postaci najprost-
szych instrumentow, takich
jak forward. Specjalisci skar-
bowi PKO Banku Polskiego
sq do dyspozycji, jesli chodzi
0 wsparcie przy zarzqdzaniu
produktami skarbowymi.
Duze inwestycje ceniq sobie
wsparcie banku przy struk-
turyzowaniu  finansowania
inwestycji. Z dosSwiadczenia
doradcow PKO Banku Pol-
skiego wynika, ze zdarzajq
sie sytuacje, gdy przedsie-
biorca zapozycza sie ,na
styk”, a potem pojawiq sie
nieprzewidziane wydatki. By
nie dosta¢ zadyszki finan-
sowej, firma moze uzupetnic
kredyt typowo inwestycyjny
o obrotowy, ktory pozwoli
zaptaci¢ VAT, zapewni¢ roz-
ruch produkcji bqdz zatowa-
rowanie.

To tylko wybrane i najbar-
dziej popularne ustugi dla
sektora MSP. W ofercie PKO
Banku Polskiego znajdujq
sie takze produkty specja-
listyczne tworzone z myslg
o grupie firm o specyficznych
potrzebach. Ws$r6d  takich
dedykowanych  produktow
sq np. rozwiqzania dla firm
korzystajgcych ze $rodkow
unijnych.

Pracownik na swoim

Polskg specyfikg jest duza
reprezentacja jednoosobo-
wych dziatalno$ci gospodar-
czych. Warto tu podkreslic,

ze zamiana etatu na firme moze
by¢ poczgtkiem nowego, cieka-

wego rozdziatu w zyciu. Mikro-
przedsiebiorca moze stopniowo
poszerza¢ baze swoich klien-
tow, zwiekszajgc w ten sposob
swoje przychody. Wtedy tylko
od pracowito$ci i zaangazowa-
nia zalezy poziom jej zarobkow.

Ogromnym atutem samozatrud-
nienia jest duza elastycznos¢
czasu pracy, szczegolnie ceniona
np. przez mtodych rodzicow czy
przedstawicieli wolnych zawo-
dow.

Jesli chodzi o ustugi bankowe, to
potrzeby wtascicieli jednooso-
bowych dziatalnosci zazwyczaj
nie rozniq sie od tych, jakie majq
osoby fizyczne. Mate firmy po-
trzebujq przede wszystkim wy-
godnego, przyjaznego, taniego
konta, ktére utatwi im obstuge

to rowniez na decyzje finansowe.
Dla np. fotografa nie ma znacze-
nia, czy na zakup nowego apara-
tu wezmie kredyt firmowy czy dla
0s0b indywidualnych - wybierze
ten, ktory bedzie dla niego bar-
dziej korzystny.

Umiejetne tqczenie oferty firmo-
wej z tq dla klientow indywidu-
alnych ma szczegodlne znaczenie
dla zabezpieczenia finansowego
w  przysztoSci. Mikroprzedsie-
biorcy zazwyczaj ptacq mini-
malne sktadki na ZUS, dlatego

Wybor produktow finansowych
powinna poprzedzi¢ analiza aktualnych
i przysztych potrzeb firmy.

wptywoéw i ptatnosci, w tym
sktadek ZUS i podatkow (PIT oraz
VAT, jesli firma jest ptatnikiem
tego podatku).

Warto jednak w miare uptywu
czasu  odkrywa¢  dodatkowe
funkcjonalnosci kont firmowych
i powigzanych z nimi produktéw.
Przyktadowo, firmowa karta kre-
dytowa moze by¢ bardzo sku-
tecznym narzedziem wsparcia
ptynnosci  (karta MasterCard
Euro Biznes zapewnia do 56 dni
bezptatnego kredytu, pod wa-
runkiem sptacenia w terminie
catosci zadtuzenia), a lokaty -
zwolnione z podatku Belki (przy-
chod z lokaty jest opodatkowany
zgodnie z wybrang przez firme
formq rozliczania z fiskusem).

- Wtasciciele matych firm doce-
niajg szczegdlnie to, ze poma-
gamy im optymalnie zarzqdza¢
finansami firmowymi i indywi-
dualnymi - zauwaza Aleksan-
dra Czubak. Warto pamietac
0 zacierajgcej sie czesto grani-
cy miedzy budzetem firmowym
a domowym - ,firma to ja” moze
powiedzie¢ wiekszo$¢ mikro-
przedsiebiorcow. | przektada sie

powinni dodatkowo oszczedzac,
by zbudowa¢ sobie ,poduszke”
finansowq amortyzujqcq bardzo
niskie $wiadczenie emerytalne,
np. w postaci reqularnych wptat
do planu  systematycznego
oszczedzania  przygotowanego
dla przedsiebiorcow.

Do startu, gotowi!

Z myslq o poczqtkujgcych przed-
siebiorcach PKO Bank Polski
stworzyt atrakcyjny pakiet Biz-
nes Debiut 18. Przez pierwsze
9 miesiecy konto prowadzone
jest bezptatnie, pdzniej z opta-
ty za prowadzenie rachunku
zwalnia saldo wyzsze niz 500 zt.
W sktad pakietu wchodzi rowniez
pie¢ bezptatnych zewnetrznych
przelewow internetowych mie-
siecznie (ZUS, PIT, VAT). Przele-
wy pomiedzy rachunkami w PKO
Banku Polskim (czyli np. pomie-
dzy rachunkiem firmowym i pry-
watnym przedsiebiorcy) doko-
nane w internecie sq bezptatne,
niezaleznie od wybranego pakie-
tu. Po 18 miesigcach korzystania
z konta Biznes Debiut 18 klient
wybiera inny, dopasowany do
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specyfiki jego dziatalnosci pa-
kiet. Przedsiebiorcy z krotszym
stazem najcze$ciej decydujq sie
na Pakiet Biznes Rozwdj.

PKO Bank Polski jako jeden
z nielicznych - jes$li niejedyny
- oferuje przedsiebiorcom do-
puszczalne saldo debetowe juz
od chwili otwarcia rachunku Biz-
nes Debiut 18 bez konieczno$ci
przeprowadzania oceny kredy-
towej. Poczgtkowo limit zadtu-
Zenia w koncie wynosi 500 zt,
po trzech miesigcach moze by¢
podwyzszony - maksymalnie do
20 tys. zh. Taki ,bufor” bezpie-
czenstwa i ptynnosci jest szcze-
golnie wazny dla firm z branz,
w ktorych zatory ptatnicze sq
wyjatkowo uciqgzliwe. Jesli kon-
trahenci jeszcze nie zaptacili

faktur, a firma musi rozliczy¢ sie
z ZUS czy urzedem skarbowym,
moze skorzysta¢ z dostepnych
w ramach salda debetowego
Srodkow. W przysztosci - jesl
zajdzie taka potrzeba - mozna
uzupetni¢ debet o kredyt obro-

towy petnigcy podobng funkcje
ptynnosciowq, ale ze znacznie
wyzszym dopuszczalnym  limi-
tem.

Nowoscig w ofercie PKO Banku
Polskiego, dostepng od listopa-
da 2012 roku, jest Limit kredyto-
wy wielocelowy MSP, ktory tqczy
w ramach jednej umowy wiele
form finansowania biezgcych
potrzeb zwigzanych z prowadzo-
nqg dziatalnos$ciq gospodarczq.
W ramach limitu kredytowego
klienci mogq korzystac¢ z kredytu
obrotowego MSP zaréwno w for-
mie kredytu w rachunku, kredytu
odnawialnego i nieodnawialne-
go, gwarancji oraz akredytywy
w obrocie krajowym i zagra-
nicznym. Kwota limitu ustalana
jest indywidualnie w zaleznosci
od zdolnos$ci kredytowej klienta.
W ramach niego przewidziane
sq maksymalne poziomy wyko-
rzystania poszczegodlnych pro-
duktow (np. kredyt obrotowy
odnawialny - do 100 proc. limitu,
gwarancje wtasne - do 60 proc.).

Jest on udzielany do 36 miesiecy
w PLN, za$ waluta finansowania
moze byc¢ rézna w zaleznosci od
biezqcych potrzeb klienta i pro-
duktu, z ktérego klient korzysta
w ramach oferty. Istotnym wa-
lorem tego produktu jest mozli-
wos$¢ obnizenia kosztéw finan-
sowania. Prowizja ptatna jest
tylko od wykorzystanej czesci,
a zabezpieczenie ustanawia-
ne jest raz dla catego limitu. Po
podpisaniu umowy wybrane ro-
dzaje finansowania sq dostepne
natychmiast, bez konieczno$ci
zawierania dodatkowych umoéw.
Uruchomienie $rodkoéw pieniez-
nych przez klienta nastepuje do-
ktadnie wtedy, gdy sq potrzebne
oraz w wysokosci, na jakq w da-
nej chwili istnieje zapotrzebowa-
nie. Produkt dedykowany jest
matym i $rednim firmom z co
najmniej 18-miesiecznym stazem
prowadzenia dziatalnosci gospo-
darczej.

Mikroprzedsiebiorcy chetnie ko-
rzystajq tez z kart ptatniczych:

debetowych, kredytowych oraz
typu charge (obcigzeniowych).
Duzq popularno$ciq cieszq sie
karty charge Diners Club, nie
tylko ze wzgledu na prestiz i wy-
dtuzony termin sptaty, lecz takze
bardzo wysokie ubezpieczenie.
Obecnie w Banku prowadzo-
na jest migracja biznesowych
kart debetowych z Maestro na
MasterCard - nowo wydawane
karty wyposazone sq w funkcje
ptatnosci  zblizeniowych oraz
umozliwiajg dokonywanie za-
kupéw w internecie. Wszystkie
karty z logo MasterCard, zarow-
no dla klientéw biznesowych, jak
i indywidualnych, mogq wziq¢
udziat w programie rabatowym
Buy & Smile.

Czas na rozwdj

W Zyciu kazdej firmy, nawet naj-
mniejszej, przychodzi (oby jak
najszybciej, bo to dowdd uda-
nego rozwoju!) okres, w ktorym
musi ona zainwestowa¢ w nowe
aktywa - samochéd, wyposa-
zenie biura, maszyne produk-
cyjng, specjalistyczne oprogra-
mowanie. Rzadko ktéra moze
sobie pozwoli¢ od razu na luksus
kupna za gotowke, a nawet jesli
dysponuje niq, moze nie chciec¢
jej ,mrozi¢” w $rodkach trwa-
tych. Rozwigzaniem w takiej sy-
tuacji jest kredyt inwestycyjny
(do miliona ztotych w ramach
szybkiej Sciezki, z decyzjq nawet
w jeden dzien) lub optymalny
podatkowo leasing. Rosngcq po-
pularnos$ciq cieszq sie pozyczki
hipoteczne dla firm. Sq one de
facto kredytem na dowolny cel
(zabezpieczonym  hipotekq na
firmowej nieruchomosci), ktore-
go dodatkowq zaletq jest to, ze
nie wymaga pisania biznespla-
nu. W kazdym przypadku warto
porozmawia¢ z doradcg, ktory
wskaze najkorzystniejsze sposo-
by sfinansowania inwestycji.
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\/\/YBO R Warto wypisac najczestsze operacje,

PAKIETU

jakie nasza firma realizuje bqdz planuje wykonywac,
aby mie¢ pewnos$¢ dobrego wyboru.

KONTO NA MIARE

Wraz z rozwojem firmy zmieniajq sie jej potrzeby i oczekiwania
wzgledem rachunku bankowego. W ofercie PKO Banku Polskiego
rachunek znajdq dla siebie wtasciciele nowo powstatych
podmiotow i branzowi potentaci.

Marzena Szczepanik, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

oanna Ozarowska, adwokat
}z Katowic, niedawno $wietowa-
a dwulecie istnienia swojej kan-
celarii. W bardzo intensywnym
rozwoju na co dzien towarzyszyt
jej - jak sama powiedziata - PKO
Bank Polski. Niedawno zamienita
Pakiet Biznes Debiut 18 na Biznes
Rozwoj. - Pakiet Biznes Debiut 18
byt $wietny na poczqtek. Pozwalat
mi zaoszczedzi¢ na optatach zwig-
zanych z prowadzeniem rachunku
bankowego. Moja firma przez te
dwa lata dojrzata i w naturalny
sposob zmienity sie tez moje po-
trzeby wzgledem rozwiqgzan finan-
sowych. Wiem, ze z pomocgq PKO
Banku Polskiego zrealizuje wszyst-
kie plany - podkreslita Joanna
Ozarowska.
Powyzsza opinia znakomicie od-
daje filozofie Banku, ktory za-
pewnia klientom produkty ade-
kwatne do danego etapu rozwoju
firmy, intensywnosci i specyfiki
dziatania. Na starcie kluczowym
kryterium oceny sq najczesciej
wysokos$¢ optaty za konto i pula
bezptatnych przelewéw. Z cza-
sem ro$nie znaczenie dostepu
do bardziej zaawansowanych
ustug - i bogata paleta kont PKO

Banku Polskiego daje takq mozli-
wos$¢. Przyktadowo, przedsiebior-
stwa, ktore wykonujq duzo prze-
lewéw, chetnie wybierajq pakiet
Sukces, gdyz jedng z jego cech
sq najnizsze koszty zewnetrznych
przelewéw realizowanych za po-
$rednictwem serwisu internetowe-
go iPKO lub iPKO Biznes (0,50 zt).
Z kolei firmy handlowo-ustugowe
doceniajq walory Pakietu Terminal

towkowych itp. Nastepnie nalezy

sprawdzi¢ i podliczy¢, ktory z pa-

kietow jest najkorzystniejszy w da-
nej sytuacji.

Niezaleznie od wybranego pakietu

wszyscy klienci z segmentu MSP

majq do dyspozycji:

« darmowy, catodobowy dostep
do rachunku przez internet (w ra-
mach platformy iPKO bqdz iPKO
Biznes);

Bank zapewnia produkty adekwatne
do danego etapu rozwoju firmy,
intensywnosSci i specyfiki dziatania.

z Zyskiem i mozliwo$¢ otrzymania
premii finansowej (50 zt).

By mie¢ pewnos$¢ dobrego wy-
boru, warto wypisa¢ najczestsze
operacje, jakie nasza firma wy-
konuje badz planuje wykonywac:
liczbe  przelewow  zewnetrznych
(w ramach PKO Banku Polskiego
wszystkie przelewy dokonywane
w internecie sq bezptatne), liczbe
potrzebnych rachunkéw pomoc-
niczych, liczbe kart ptatniczych
niezbednych pracownikom firmy,
przyjmowanie  ptatnosci  bezgo-

- serwis telefoniczny i terminale
samoobstugowe;

- szeroki dostep do gotowki po-
przez najwiekszq sie¢ bankoma-
tow;

+ mozliwo$¢ korzystania z dopusz-
czalnego salda debetowego juz
od chwili otwarcia rachunku;

- bezptatne, elektroniczne wyciqgi
z konta.

PKO Bank Polski przygotowat pa-

kiety, ktore odpowiadajq na od-

mienne potrzeby firm réznej wiel-
kosci i na roznym etapie rozwoju:

PAKIET BIZNES DEBIUT 18
Produkt zostat przygotowany z my-
$lg o firmach rozpoczynajqcych
prowadzenie dziatalno$ci gospo-
darczej (maksymalny ,staz” to
12 miesiecy). Pozwala na sprawng,
nowoczesnq i atrakcyjng ceno-
wo obstuge firmowych finansow.
Pakiet jest bezptatny przez 9 mie-
siecy, a w kolejnych 9 miesigcach
rowniez moze byc¢ bezptatny, pod
warunkiem utrzymania $redniomie-
siecznego salda w wysoko$ci min.
500 zt, w przeciwnym razie - 14 zt.
Pakiet zapewnia:
- prowadzenie rachunku biezgcego
Biznes Partner;
+ 0zt za 5 internetowych przelewow
zewnetrznych;
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+ 0zt za przelewy internetowe w ra-
mach PKO Banku Polskiego;

+0 7zt za dostep do bankowosci
elektronicznej iPKO;

+ 0 zt za wydanie i uzytkowanie kar-
ty debetowej Biznes Partner.

PAKIET BIZNES ROZWO)
Produkt zostat przygotowany z my-
$lq o rozwijajqcych sie firmach, zain-
teresowanych nowoczesnqg obstugq
finanséw oraz petnym dostepem do
oferty kredytowej. Miesieczny koszt
pakietu wynosi 28 zt. W sktad pakie-
tu wchodzi m.in.:

- prowadzenie rachunku biezgcego
Biznes Partner;

+ 0 7t za przelewy do ZUS i US przez
serwis internetowy;

+ 0 zt za wydanie i uzytkowanie karty
debetowej Biznes Partner;

- szeroka oferta kredytowa;

- mozliwo$¢ otrzymania na upro-
szczonych warunkach karty PKO
Euro Biznes z limitem 2 tys. zi,
ktéra zabezpieczy drobne wydatki
firmy;

+ 0 zt za dostep do bankowosci elek-
tronicznej iPKO.

PAKIET BIZNES KOMFORT

Produkt przygotowany z myslq

0 bardzo wymagajgcych firmach,

ktore intensywnie korzystajq z pro-

duktow i ustug finansowych. Mie-
sieczna optata to 62 zt. Pakiet za-
pewnia m.in.:

- prowadzenie rachunku biezgcego
Biznes Partner;

<0 # za 1 rachunek pomocniczy/
walutowy;

+ 0zt za przelewy do ZUS i US przez
serwis internetowy;

+ 0 zt za wydanie i uzytkowanie kar-
ty debetowej Biznes Partner;

- automatyczne objecie ubezpiecze-
niem ,SuperAssistance Biznes” bez
dodatkowych optat;

+ mozliwo$¢ otrzymania karty kre-
dytowej PKO Euro Biznes z limitem
2 tys. zt na uproszczonych warun-
kach;

+ 0 zt za dostep do bankowosci elek-
tronicznej iPKO.

PAKIET BIZNES SUKCES

To propozycja dla firm, ktére od-

niosty juz sukces na rynku. Pakiet

zapewnia wszechstronng  obstuge
firmowych finanséw, wsparcie me-
rytoryczne dedykowanego doradcy
oraz atrakcyjne warunki  cenowe.

Miesieczny koszt pakietu wynosi

132 zti obejmuje:

- prowadzenie rachunku biezgcego
Biznes Partner;

+ 0 z za 2 rachunki pomocnicze/wa-
lutowy;

+ 0 7zt za przelewy do ZUS i US przez
serwis internetowy;

- automatyczne objecie ubezpiecze-
niem ,SuperAssistance Biznes” -
bez dodatkowych optat;

+0 #t za wydanie i uzytkowanie
3 kart debetowych Biznes Partner;

+ najtansze internetowe przelewy ze-
wnetrzne 0,50 z;

« jeden rachunek Ztote Konto lub
Konto Aurum;

+0 zt za dostep do bankowosci
elektronicznej iPKO albo iPKO
Biznes;

+ mozliwo$¢ otrzymania na uprosz-
czonych warunkach 2 kart kredy-
towych PKO Euro Biznes z fgcznym
limitem 4 tys. z}, ktora zabezpieczy
drobne wydatki firmy.

PAKIET TERMINAL Z ZYSKIEM

W sktad Pakietu Terminal z Zyskiem

wchodzi  Pakiet Biznes Rozwdj

(wysokos$¢ optaty za prowadze-

nie pakietu - 28 zt) oraz terminal

POS w atrakcyjnej cenie 49 zt.

Dzieki temu pakietowi firmy han-

dlowe i ustugowe majq tez szanse

na 50 zt nagrody miesiecznie. Pa-

kiet Terminal z Zyskiem obejmuje:

- prowadzenie rachunku biezqcego
Biznes Partner;

+ 0 7zt za przelewy do ZUS i US przez
serwis internetowy;

+ 0 zt za wydanie i uzytkowanie karty
debetowej Biznes Partner;

- szerokq oferte kredytowa;

+ 0 zt za dostep do bankowosci elek-
tronicznej iPKO;

+ mozliwo$¢ otrzymania na uprosz-
czonych warunkach karty PKO
Euro Biznes z limitem 2 tys. i,
ktéra zabezpieczy drobne wydatki
firmy;

- mozliwo$¢ przyjmowania ptat-
nosci kartami;

- wptyw na rachunek firmowy
Srodkow z tytutu transakcji
kartowych w ciggu 1 dnia ro-
boczego, wtgcznie z sobotami.

PAKIET BIZNES WALUTA

Pakiet stworzono z my$lg o firmach,

ktore regularnie realizujg transakcje

zagraniczne (eksport, import, wy-
miana walutowa). Miesieczny koszt
pakietu wynosi 89 zt i obejmuje:

- prowadzenie rachunku biezqcego
Biznes Partner;

+ 0 t za prowadzenie rachunku wa-
lutowego;

+ 0 7t za przelewy do ZUS i US przez
serwis internetowy iPKO Biznes;

+ 0 zt za wydanie i uzytkowanie kar-
ty debetowej Biznes Partner;

+0 7zt za dostep do bankowosci
elektronicznej iPKO Biznes i iPKO
Dealer;

- preferencyjng optate za realiza-
cje polecen wyptaty SEPA wy-
sytanych, zlecanych za pos$red-
nictwem serwisu internetowego
oraz za otrzymane polecenia wy-
ptaty SEPA przez PKO - 5 zk;

- indywidualnego dedykowanego
doradce;

+ mozliwo$¢ skorzystania z wiedzy
oraz fachowej pomocy specjali-
sty skarbowego;

- mozliwo$¢ wyboru przez klienta
sposobu zawierania negocjowa-
nych transakcji wymiany walut;

- mozliwo$¢  skorzystania z in-
dywidualnych  warunkéw dla
negocjowanych  natychmiasto-
wych transakcji wymiany walut
od kwot 5000 USD zawieranych
przez iPKO Dealer;

- specjalnie  dobrane  produkty
i ustugi skierowane do firm prowa-
dzqcych handel zagraniczny.
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IPKO

IPKO BIZNES

Dzi$ firmy wykonujg wiekszoS$¢ operaciji
na koncie bankowym zdalnie,

bez koniecznos$ci wizyt w oddziale banku.

INTERNET RAZY DWA

Bankowos¢ internetowa to dzi$ standard. Rosngcq popularno$¢ zyskujqg rozwigzania mobilne.

Firmy majq jednak rozne oczekiwania wobec funkcjonalnosci e-rozwigzan.

myslq o potrzebach klientow

PKO Bank Polski stworzyt
i stale rozwija nowoczesne ser-
wisy transakcyjne: iPKO i iPKO
Biznes. Kazdy klient firmowy
sam decyduje, ktora z plat-
form bardziej odpowiada jego
potrzebom. Warto pamietac,
ze tylko iPKO Biznes zapewnia
tzw. wielopodpis, czyli mozli-
wo$¢ zatwierdzania transakcji
przez kilka uprawnionych oséb.
Te funkcjonalno$¢ wykorzystujq
nie tylko duze firmy, lecz takze
mniejsze podmioty.

PRZEZ <
TELEFON

Obie platformy rozliczenio-
wo-transakcyjne  dostepne

sq w wersji mobilnej (iPKO
Biznes takze z opcjq wielo-
podpisu). Wystarczy wpisaé
w oknie przeglgdarki tele-
komoérkowego adres:
m.ipko.pl lub www.ipkobiznes.
pl. Platforma iPKO Biznes jest
rowniez dostepna w postaci
aplikacji na popularne telefo-
ny BlackBerry.

fonu

——

tukasz Czech, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

Platforma iPKO jest dosko-
nale znana posiadaczom kont
indywidualnych  PKO  Banku
Polskiego - jesli zdecydujq sie
oni na zatozenie wtasnej firmy
i otwarcie firmowego konta, nie
odczujq réznicy w zakresie zdal-
nej obstugi. Dalej bedq logowac
sie do systemu, wykorzystujqc
ten sam numer klienta i hasto,
przy analogicznych standar-
dach bezpieczenstwa i autory-
zacji polecen. Wspolny, przejrzy-
sty, intuicyjny serwis umozliwia
wygodne i efektywne zarzg-
dzanie firmowymi i prywatny-
mi rachunkami, ptatno$ciami,
kartami ptatniczymi i operacja-
mi walutowymi (z wykorzysta-
niem platformy walutowej iPKO
Dealer).

iPKO Biznes to odrebny ser-
wis z rozbudowang strukturq
i wspomniang wcze$niej funkcjq
wielopodpisu. Sposéb logowa-
nia do platformy i realizacji ope-
racji musi uwzglednia¢ zatwier-
dzone schematy podpiséw oraz
nadane poszczegbdlnym pracow-
nikom uprawnienia. iPKO Biznes
umozliwia dowolng konfigura-
cje ustawien dostepu (w okre-
Slonym czasie, dla wybranych
osob, dla konkretnych adresow

IP itp.), podpisow czy limitow
kwotowych dla poszczegdlnych
0sob i zlecen.

Serwis zawiera wiele funkcjo-
nalno$ci, ktére utatwiajq zarzg-
dzanie firmq (dzieki wymianie
informacji miedzy iPKO Biznes
a systemami finansowo-ksiego-
wymi oraz kadrowo-ptacowymi
firmy).

iPKO Biznes umozliwia dodawa-
nie modutéw dopasowanych do
potrzeb konkretnej firmy, takich
jak: Tradeservice (transakcje
handlu zagranicznego), iPKO
Dealer (mozliwo$¢ negocjowa-
nia kursow walut) czy zarzg-
dzanie gotowkg (PKO Cash).

Kazdy klient
firmowy sam
decyduje, ktora

z platform bardziej
odpowiada jego
potrzebom.

Platforma pozwala réwniez za-
rzqdza¢ sesjami depozytu au-
tomatycznego. Bezpieczenstwo
operacji jest gwarantowane
wygodng metodq autoryzacji
z wykorzystaniem karty kodow
jednorazowych w formie karty
chip i czytnika (token) lub toke-
na mobilnego.




PORADNIK BANKOWY \ 11

Foto: Archiwum

przewaznie mogq byc lokowane na krotkie okresy
i to przy najnizszym akceptowalnym ryzyku.

Nadwyzki finansowe w MSP

LOKATY

| INWESTYCJE

DODATKOWY ZYSK

Dobry przedsiebiorca wie, ze kazda ztotéwka powinna na siebie
pracowac catq dobe. Przy duzym wolumenie wolnych $rodkow nawet
lokata nocna (overnight) przyniesie satysfakcjonujgce zyski. A to tylko
jeden z produktow oferty depozytowo-inwestycyjnej Banku.

Natalia Brzyska, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

Przedsiebiorcg szukajqcy  ela-
stycznej i wygodnej formy lo-
kowania nadwyzek mogq skorzy-
sta¢ z rozwiqzan dostosowanych
do potrzeb danej firmy. Statej ofer-
cie lokat towarzyszq czasowe ofer-
ty pozwalajgce lokowa¢ $rodki na
atrakeyjnych warunkach. Obecnie

przedsiebiorcy mogq skorzystac z:

« lokat standardowych: minimal-
na wptata wynosi 2000 PLN lub
2000 USD lub 1000 GBP lub 2300
CHF lub 1400 EUR. Przedsiebior-
cy mogq zdeponowa¢ $rodki na
krotkie (7, 14 czy 21 dni) oraz
dhuisze terminy (1, 2, 3, 6 czy
12 miesiecy);

« lokat negocjowanych: minimalna
wptata 100 000 PLN lub 25 000
EUR, USD, GBP, CHF. Lokata moze
by¢ zawarta na okres od 1 do
365/366 dni. W zaleznosci od
dyspozycji klienta okres umowny
lokaty rozpoczyna sie w dniu ne-
gocjacji, w pierwszym lub drugim
dniu roboczym nastepujgcym po
dniu zawarcia transakcji. Zaletq
produktu jest mozliwo$¢ indy-
widualnego uzgodnienia termi-
nu lokaty oraz oprocentowania
lokaty. Parametry te sq ustala-

ne bezposrednio z doradcq lub
w przypadku wyzszych kwot de-
pozytu z dealerem. Zatozenie tej
lokaty gwarantuje klientowi state
oprocentowanie w catym okresie
jej trwania (pozwalajgce unikngé
strat w przypadku ewentualnych
obnizek stop procentowych).

- depozytu automatycznego (loka-
ty overnight): minimalna wptata
wynosi 100 000 PLN lub dla wa-
lut wymienialnych: 50 000 EUR,
50000 USD, w przypadku CHF lub
GBP - rownowarto$¢ 75 000 EUR
wg kursu $redniego NBP obowig-
zujgcego w dniu zawarcia umowy.
Oprocentowanie ustawiane jest
indywidualnie dla klienta w zalez-
nosci od godziny, w ktorej zostat
zdefiniowany depozyt. Termin,
w ktérym bedq przekazywane
$rodki na oprocentowany rachu-
nek, wskazuje klient na etapie
podpisania umowy. Srodki zosta-
ja przeksiegowane na rachunek
klienta wraz z naliczonymi odset-
kami do godz. 8.00 w pierwszym
dniu roboczym nastepujgcym po
dniu otwarcia depozytu.

Na bazie produktéw PKO TFI, jedne-

go z lideroéw rynku funduszy w Pol-

sce, stworzono kilka atrakcyjnych
programéw inwestycyjnych spe-
cjalnie dla segmentu MSP - Biznes
Inwestycja (obnizone o potowe
optaty manipulacyjne) czy Plan
Systematycznego  Oszczedzania
Biznes Partner (znizki nawet do

75 proc.), a takze programy, ktore
zachecajq pracownikow do zabez-
pieczenia przysztoSci, a jednocze-
$nie pozwalajg budowa¢ marke
dobrego pracodawcy (Pracownicze
Programy Emerytalne i Grupowe
Programy Oszczednosciowe).
Mozliwosci inwestycji sq praktycz-
nie nieograniczone, od wspomnia-
nych, standardowych rozwiqzan po
ztozone projekty, np. udziat w atrak-
cyjnej ofercie emisji prywatnej (gdy
perspektywiczna spotka sprzedaje
swoje akcje wybranej, waskiej gru-
pie inwestorow). Kazdy z opiekunow
firmy z pewnosciq bedzie potrafit
wysondowac jej potrzeby i cele in-
westycyjne oraz poziom akceptowa-
nego ryzyka i dobierze najbardziej
optymalny zestaw instrumentow.

WYPOWIEDZ EKSPERTA <

Stawomir Scieszka, doradca
w Oddziale 1 PKO Banku Polskiego
w Kalwarii Zebrzydowskiej

Nadwyzki finansowe w MSP mogq
by¢ oferowane na krotkie okresy
i to przy najnizszym akceptowal-
nym ryzyku. Swoim klientom odra-

dzam trzymanie wolnych $rodkow

na nisko oprocentowanym koncie
firmowym, a proponuje inne korzyst-
niejsze rozwigzania. Jednym z nich
jest Biznes Lokata MSP dostepna
w ofercie czasowej dla przedsigbior-
cow od 14 stycznia br. Lokate mozna
zatozy¢ na 3, 6, i 12 miesiecy. Mini-
malna wpfata to 10 000 7, a atrak-
cyjne oprocentowanie (3,25 proc. dla
3 miesiecy; 3,15 proc. dla 6 miesie-
¢y oraz 3,05 proc. dla 12 miesiecy)
gwarantuje pewny zysk z zainwesto-
wanych $rodkéw. Kolejnym atutem
Biznes Lokaty MSP jest mozliwo$¢
wyptaty cze$ciowej, bez ograniczen
kwotowych z zastrzezeniem, ze po
wyptacie zostanie utrzymane saldo
min. w wysokosci 10 000 zt Lokate
mozna zatozy¢ w oddziale lub zdalnie
przez telefon bqdzZ internet.
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WRZUTNIE
WPtATOMATY

Dla wielu firm wptaty gotéwkowe stanowiq

dominujqcqg forme ptatnosci. Bank zapewnia narzedzia
pozwalajgce bezpiecznie zdeponowac je na koncie.

WRZUCONE - ZAKSIEGOWANE

PKO Bank Polski byt pierwszq instytucjq w Polsce, ktora udostepnita swoim klientom wrzutnie
dziatajgce w trybie on-line. Obecnie takq funkcjonalnos$¢ zapewnia 140 z 300 urzqdzen
zlokalizowanych w oddziatach PKO Banku Polskiego.

tukasz Czech, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

I-iczbo i tgczna warto$¢ trans-
akeji bezgotowkowych syste-
matycznie ro$nie. Polacy coraz
chetniej siegajq po ,plastik”, pta-
cqc takze za drobne zakupy. Po-
mimo to dla wielu 0s6b gotowka
jeszcze dtugo bedzie stanowic¢
dominujgcg forme ptatnosci. Co
zrobi¢ z gotowkq? Jak bezpiecz-
nie zdeponowa¢ jg na firmowym
koncie, gdy wiekszo$¢ punktow
handlowo-ustugowych  konczy
prace péznym wieczorem, a banki
sq juz nieczynne? Sytuacja kom-
plikuje sie dodatkowo, jesli dzia-
talno$¢ jest prowadzona w kilku
miejscach (np. sie¢ sklepow czy
restauracji) rozsianych po catym
mie$cie bqdz kraju.

Firmowi  klienci  PKO  Banku
Polskiego nie muszq sie juz tym
martwi¢. Bank jako pierwszy
w Polsce wprowadzit innowacyjne
wrzutnie on-line. Wptata zamknie-
ta, czyli zdeponowane w bezpiecz-
nej kopercie $rodki, jest niemal
natychmiast (do pot godziny)
ksiegowana na koncie. Obecnie
takq funkcjonalno$¢ zapewnia 140
z 300 urzqdzen zlokalizowanych
w oddziatach PKO Banku Polskie-
go w catej Polsce, a ich liczba be-

dzie sie sukcesywnie zwiekszac.
Ustuga ta dostepna jest dla klien-
tow, ktérzy mogq wykaza¢ sie mi-
nimum potroczng historig obrotow
na rachunku.

Siedem dni w tygodniu

Wrzutnie on-line wyro6znia bty-
skawiczny  czas  ksiegowania
$rodkéw, a sposdb dokonywania
wptaty jest doktadnie taki sam, jak
w przypadku tradycyjnych wrzut-

ni. Wptacac¢ - nie tylko w ztotow-
kach, ale takze w dolarach, euro,
funtach i frankach - mozna przez
siedem dni w tygodniu, o dowol-
nej porze. Wystarczy umiescic¢
w maszynie specjalnie oznaczonq
koperte z pieniedzmi. Informacja
o wysoko$ci wptacanej kwoty
wprowadzana jest bezpo$rednio
na klawiaturze maszyny lub za
posrednictwem bankowosci elek-
tronicznej iPKO Biznes. Historie

i status poszczegolnych wptat
zamknietych mozna $ledzi¢ na
platformie iPKO Biznes, ktéra po-
zwala takze generowa¢ raporty,
sprawdza¢ dostepno$¢ wszyst-
kich urzqdzen, a takze przeglada¢
aktywnosci poszczegoélnych jed-
nostek dokonujgcych wptat.
Wptat zamknietych mozna tez
dokona¢ w oddziale Banku, w go-
dzinach jego pracy, bez stania
w kolejce - wystarczy specjalng
koperte przekaza¢ doradcy. Limi-
ty dziennych wptat sq ustalane
indywidualnie, na podstawie hi-
storii klienta. Srodki sq ksiego-
wane na koncie najczesciej w ko-
lejnym dniu roboczym. Wptaty
zamkniete sq takze cenowo atrak-
cyjnq alternatywgq dla tradycyjnej
wptaty w oddziale.

Wrzutnie czy wptaty zamkniete
w oddziale to niejedyna mozliwos¢
bezpiecznego i wygodnego przeka-
zania gotowki na konto. W 2012 roku
Bank uruchomit okoto 50 wptatoma-
tow. Do konca 2013 roku planowane
jest posadowienie tqcznie okoto 200
sztuk. Wptaty dokonane za pomocq
wptatomatu sq ksiggowane on-line.
Klient po wptacie gotowki otrzyma
potwierdzenie wptaty.
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PKO Bank Polski wydat
ponad 300 tysiecy firmowych kart ptatniczych:
debetowych, kredytowych i obcigzeniowych.

KARTY
PKO

PLASTIK
DO ZADAN SPECJALNYCH

Karty ptatnicze sq bardzo demokratycznym instrumentem:

z tych samych produktow korzystajg mikrofirmy i duze korporacje.
Klienci powinni wiedzie€, jakg role majq one petni¢ w zarzqdzaniu
finansami przedsiebiorstwa.

Magda Zareba-Walczak, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

Kgrtg rozniq sie nie tylko przy-
aleznosciq do jednego z sys-
temow phatniczych  (Visa, Ma-
sterCard, Diners Club), ale przede
wszystkim konstrukcjg. Najprost-
sze i najpopularniejsze karty debe-
towe sq powigzane z rachunkiem
- kazdy zakup automatycznie jest
ksiegowany na firmowym rachun-
ku. W ofercie PKO Banku Polskie-
go te kategorie reprezentujg: PKO
VISA Business Electron, wyposa-
zona m.in. w funkcje zblizeniowq,
oraz PKO Biznes Partner (obec-
nie trwa migracja kart z systemu
Maestro na MasterCard; nowymi
bedzie mozna ptaci¢ w internecie
i zblizeniowo).

Karty kredytowe - np. PKO Euro
Biznes (w systemie MasterCard) -
to nic innego jak darmowy kredyt.
Jesli sq one uzywane do regulowa-
nia biezqcych ptatnosci, a sptata
zadtuzenia nastepuje w okre$lonym
terminie, firma zyskuje kilkadziesiqt
(do 56) dni darmowego kredytu na
wszystkie poniesione w tym okresie
wydatki. W przypadku niesptacenia

catoéci zadtuzenia w okre$lonym
terminie zamienia sie ona w konku-
rencyjny kredyt, bez dodatkowych
formalnosci, z oprocentowaniem
na poziomie 17,40 proc. (nalezy
jedynie requlowa¢ co miesigc mini-
malng kwote sptaty).

Trzeciq grupe stanowiq karty ob-
cigzeniowe (charge). Ich podsta-
wowym wyroznikiem jest powiqza-
nie z kontem bankowym, z ktérego
w ustalonym czasie (zazwyczaj co
miesiqc) pobierana jest rownowar-
to$¢ wydatkéw za poprzedni okres
rozliczeniowy. W Banku te grupe
reprezentujq  bardzo  popularne
wsrod biznesowych klientow PKO
Banku Polskiego karty Diners Club
i Diners Club Executive (z najdtuz-
szym na rynku okresem odroczenia
wydatkéw - 59 dni), a takze Ma-
sterCard Business, dla ktérej okres
odroczenia sptaty zadtuzenia wy-
nosi 45 dni.

Karty to nie tylko wygoda ptatno-
$ci, ale i dodatkowe korzysci. Przy-
ktadowo, karta debetowa chipowa
PKO VISA Business Electron jest

wyposazona dodatkowo w ubez-
pieczenie podrozne.

Atutem kart kredytowych PKO
Euro Biznes jest mozliwo$¢ obni-
zenia optaty rocznej za ich wyda-
nie przy regularnym stosowaniu
(przy wydatkach miesiecznych
powyzej 1400 zt - uzytkowanie
jest  bezptatne).  Uzytkownicy
mogq réwniez na preferencyjnych
warunkach korzysta¢ z ochro-
ny antywirusowej  kompute-
row (z popularnym programem
McAfee AntiVirus Plus).

Wszystkie karty systemu Master-
Card pozwalajg na udziat w pro-
gramie rabatowym Buy & Smile.
Karty MasterCard Business oferujq
dodatkowo swoim uzytkownikom
pomoc finansowq i medyczng w ra-
mach pakietu ubezpieczen, ktory
obejmuje m.in. NNW, OC oraz assi-
stance w trakcie podrézy za grani-
cq. W zlotq karte ,zaszyty” jest po-
nadto program |APA i Priority Pass.
Warto$cig dodang kart charge
Diners Club jest takze bardzo do-
bre ubezpieczenie podrézy zagra-

ZDANIEM
EKSPERTA

Tomasz Borsuk,
wiasciciel Prosynerga

Zajmuje sie zawodowo za-
rzqdzaniem innowacjami
i zwiekszaniem efektywno-
Sci przedsiebiorstw,  wiec
nie bede odkrywczy, gdy
powiem, Ze uwazam karty
ptatnicze za jeden z najwiek-
szych wynalazkéw ludzkosci.
Realizuje wiele projektow dla
klientow w krajach spoza Unii
Europejskiej - gtownie w Ro-
sji, na Ukrainie i Batkanach,
dlatego wazne dla mnie jest,
by karta firmowa byta wy-
posazona w ubezpieczenie
transakcji, mozliwo$¢ ich bie-
zqcej kontroli oraz pakiet do-
datkowych ubezpieczen (np.
typu ,assistance” lub OC).
N —

nicznych. Pozwalajg one réwniez
zbiera¢ punkty w programie Miles
& More. Poprzez ustuge eKonto
firmy mogq zarzqdza¢ wydatkami
swoich pracownikow.
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TERMINAL
/ /YSKIEM

W ramach pakietu klienci otrzymuija:

konto Biznes Rozwoj, terminal ptatniczy
spotki eService oraz... 50 zt nagrody.

LICENCJA NA ZARABIANIE

Badania pokazujg, ze konsumenci korzystajqcy z kart ptatniczych
wydajg nawet o 30 proc. wiecej. Pakiet stworzony z myslq o firmach
handlowo-ustugowych pozwala to wykorzystac.

tukasz Czech, specjalista w Biurze Produktow Depozytowo-Transakcyjnych

Pakiet Terminal z Zyskiem to
obecnie najbardziej konku-
rencyjna na rynku oferta dla firm
cheageych rozpoczqé bqdz juz re-
alizujgcych obroty bezgotoéwkowe.
W ramach pakietu klienci otrzymu-
jo: konto Biznes Rozwdj, terminal
ptatniczy spotki eService oraz..
50 zt nagrody. Warunki uzyska-
nia premii nie sq wygorowane:
wystarczy — miesiecznie  przyjqc
ptatnosci kartami z logo PKO Banku
Polskiego na kwote minimum
4 tys. zt (czyli niespetna 170 z
dziennie, przy zatozeniu, ze w mie-
sigcu przypadajq $rednio 24 dni
handlowe). Z uwagi na to, ze PKO
Bank Polski wydaje najwiecej kart
ptatniczych w Polsce (ok. 7 min),

klient

prawdopodobienstwo, Ze
siegnie wtasnie po ,plastik” z logo
Bankuy, jest bardzo duze.

- Oferta Terminal z Zyskiem cieszy
sie duzym zainteresowaniem klien-

tow - potwierdza Karol Oliwa, do-
radca w Oddziale 4 w Warszawie.
- Dzieki tej ustudze nasi klienci z sek-
tora handlu i ustug sq postrzegani
jako firmy nowoczesne, a montaz
terminalu stanowi przewage konku-
rencyjnqg i przycigga nowych klien-
tow - tumaczy Karol Oliwa. Kazdy
terminal jest wyposazony w funkcje
zblizeniowq, pozwalajgc  klientom
ptaci¢ kartq takze za drobne zaku-
py, co dodatkowo przyczynia si¢ do
wzrostu obrotow. Waznym wyr6z-
nikiem oferty PKO Banku Polskiego
i eService jest szybkie (w porowna-
niu z innymi graczami na rynku) roz-
liczanie transakcji kartowych - juz
nastepnego dnia $rodki sq ksiego-
wane na koncie firmy.

Pakiet Terminal z Zyskiem tqczy
cechy atrakcyjnego konta firmo-
wego (Biznes Rozwoj) z produk-
tami i obstugqg zwiqzang z prowa-
dzeniem punktu sprzedazy. Oferta
zapewnia m.in.:

- akeeptacje kart ptatniczych wszyst-
kich systemow, w tym rowniez kart
zblizeniowych;

+ dostepno$¢ $rodkéw na rachunku
w ciggu 1 dnig;

« dostep do raportow on-line;

+ Catodobowe Centrum Obstugi Ak-
ceptanta oraz serwis urzqdzen;

- transakcje w walucie karty (DCC)
- taniq obstuge transakcji reali-
zowanych przez obcokrajowcow;

- dotadowania telefonéw komorko-
wych przy uzyciu terminalu ptatni-
czeqo;

- obstuge kart podarunkowych;

- ustuge cash back - umoiliwiajgcq
wypfate gotowki przy okazji ptatno-
$ci za towary i ustug;

+ logo klienta zamieszczone na wydru-
ku z terminalu.

Grzegorz Urbanski,
wiasciciel szczecinskiej
restauracji Casa del Toro

Gdy w pazdzierniku 2011 roku
otwieraliSmy  restauracje,  nie
mielismy  zadnych  waqtpliwosci,
ze musimy zapewni¢ naszym go-
$ciom mozliwos¢ ptacenia kartq.
Polacy bardzo chetnie ptacq ,pla-

WYPOWIEDZ KLIENTA

stikami”, coraz rzadziej pytajq o te
mozliwo$¢ przed wejsciem do loka-
lu, traktujq to jako co$ naturalnego
i oczywistego. Dlatego juz na kilka
dni przed oficjalnym otwarciem re-
stauracji mieliémy zainstalowany
i przetestowany terminal POS, by
mie¢ pewno$¢, ze w dniu debiutu
wszystko bedzie dopiete na ostatni
quzik. Z perspektywy ponadrocznej

&

dziatalno$ci Casa del Toro widac,
ze potwierdzity sie wszystkie na-
sze przypuszczenia - gros klientow
pfaci u nas kartami, coraz czesciej
takze zblizeniowo. Dzieki temu nie
muszq juz martwic sie, ze wyjat-
kowy wieczor zepsuje im niedo-
stateczna ilo$¢ gotowki w port-
felu. Polecam terminal wszystkim
niezdecydowanym!
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Klienci iPKO Dealer
doceniajq atrakcyjng marze oraz
niskg minimalng kwote transakgji.

PLATFORMA
TRANSAKCY]NA

OKNO NA SWIAT

Dzieki zmianom gospodarczym i rozwojowi internetu Swiat praktycznie
nie ma dzi$ granic. A gdy w gre wchodzi obrot walutowy, doskonatym
narzedziem do przeprowadzenia transakgji wymiany walut jest

niewgtpliwie iPKO Dealer.

Katarzyna Ciezarek, Monika Gatner z Biura Matych i Srednich Przedsiebiorstw

eszcze kilka lat temu firma

wspbtpracujgca z kontrahentem
zagranicznym  kierowata  swo-
je kroki do kantoru. To zmienito
sie - firmy dokonujqce transakcji
walutowych nie wyobrazajg so-
bie swoich rozliczen bez aplikacji
internetowych, ktére pozwalajg
on-line tatwo, wygodnie i bez-
piecznie kupowa¢ lub sprzedawac
walute po bardzo korzystnym, wy-
negocjowanym kursie.

Platforma PKO Banku Polskiego
jest jednym z najchetniej wy-

bieranych na rynku produktéow
tego typu. O jej konkurencyjno-
$ci decydujq przede wszystkim:
niska minimalna kwota podlega-
jaca wymianie oraz atrakcyjna
marza. Klient moze wymienia¢
waluty po korzystnym kursie
juz od 1 tys. USD lub jego row-
nowarto$ci w innych walutach
wymienialnych. W drodze indy-
widualnych negocjacji z Bankiem
uzyskuje niskq, statg marze,
ktéra obowiqzuje niezaleznie od
kwoty transakcji.

* [ Mt hstnstr gt 00 s s gL

O LR Yov Fpodes Dok e
G B e |

iPKO dealer

e EE T

#30 %28 10:00 10:11 101010148 1100 1111813100 1144 1300 12118 1289

e

Uzytkownicy iPKO Dealer jako
zalety wymieniajg takze tatwos¢
obstugi, wygode i prostote in-
stalacji. Platforma jest dostepna
z dowolnego miejsca na $wiecie -
otwiera sie jako dodatkowe okno
po zalogowaniu do rachunkéw
firmowych poprzez iPKO lub iPKO
Biznes. Firma moze wymienia¢ na
niej wszystkie waluty widniejqce
w tabeli kurséw walut PKO Banku
Polskiego w dni robocze, w godzi-
nach 8.30-16.30.

iPKO Dealer jest narzedziem cig-
gle dostosowywanym do zmie-
niajgcych sie potrzeb klientow.
Nowosciqg jest mozliwos¢ wy-
boru daty waluty: przyktadowo,
jesli klient uwaza aktualny kurs
za atrakeyjny, a rozliczenia z Ban-
kiem chce dokona¢ za dwa dni
robocze, moze zawrze¢ dzi$ trans-
akcje spot, bez koniecznosci po-
siadania petnej kwoty transakgcji
(wystarczy, ze bedzie nig dyspo-
nowat w dniu rozliczenia).

Co nalezy zrobi¢, zeby by¢ uzyt-
kownikiem  platformy?  Firma
musi mie¢ w PKO Banku Polskim
rachunek ztotowkowy oraz ra-
chunki w walutach, w ktorych

WYPOWIEDZ €
KLIENTA

Witold Salamon,
Firma M-W Spedition,
Oborniki

Nasi kierowcy jezdzq praktycz-
nie do kazdego kraju Unii Eu-
ropejskiej, takze do tych spoza
strefy euro (Czechy, Szwajca-
ria). Na tak konkurencyjnym
rynku - jak transport i spedy-
cja - walczy sie o kazdy punkt
procentowy rentownosci, szu-
kajac efektywnych rozwigzan
na kazdym szczeblu dziatalno-
$ci. Dlatego decyzja o korzy-
staniu z iPKO Dealer byta dla
nas naturalng konsekwencjq
takiego podejscia do zarzg-
dzania i rozwoju - w jednym
miejscu mozemy szybko, wy-
godnie i po dobrych, wynego-
cjowanych na starcie umowy,
cenach dokonywa¢ rozliczen
walutowych.

Dodatkowo bardzo cenie sobie
wspdtprace z dedykowanym
specjalistg  skarbowym, kté-
ry od samego poczqtku stuzy
nam profesjonalng pomocq
i eksperckq wiedzq.

\_/

zamierza dokonywaé  transak-
cji wymiany. Wystarczy wtedy
podpisa¢ z Bankiem bezkosztowq
i bezterminowq Umowe o wspot-
pracy na rynku finansowym oraz
Umowe o udostepnienie systemu

iPKO Dealer.



7]

Bank Polski

16 | PORADNIK BANKOWY

OFERTA
DLA FIRM

Zaletq kredytow udzielanych przez PKO Bank Polski
jest to, ze sq one przyznawane
bardzo szybko, nawet w jeden dzien.

INWESTYCYJNY CZY OBROTOWY

Finansowanie dziatalnos$ci gospodarczej moze przybrac r6znq forme - dopuszczalnego
salda debetowego, klasycznego kredytu, ale takze leasingu, pozyczki hipotecznej czy
zadtuzenia na karcie kredytowej.

ak wynika z ankiety Minister-

stwa Gospodarki 2/3 polskich
,misiow” (matych i $rednich firm)
zdecydowato sie na inwestycje
w pierwszej potowie 2012 roku.
Apetyt na rozwoj tylko nieznacz-
nie zmniejszyt sie w poréwnaniu
z poprzednimi edycjami badania.
Gros inwestycji finansowanych
jest jednak ze $rodkow wtasnych.
Wsrod matych i $rednich firm
zywe jest bowiem przekonanie,
ze dostep do finansowania jest
dla tej grupy wyjgtkowo utrud-

Donata Kawalec, Hanna Drzyzdzyk, eksperci z Biura Produktow Kredytowych

nikowym rankingu ,Doing Busi-
ness” Banku Swiatowego Polska
znalazta sie na czwartym miejscu
na $wiecie w zestawieniu krajow
o najwiekszej dostepnosci kredy-
tow dla firm.

Decyzja o wyborze rodzaju finan-
sowania dla przedsiebiorcow,
zwtaszcza  poczgtkujgeych, nie
jest tatwa. - Firmy czesto zgta-
szajq sie o pomoc w dobraniu
odpowiedniego dla nich pro-
duktu i sposobu finansowania
- potwierdza Agnieszka Orwal,

Kredyty inwestycyjne stuzqg zakupom
aktywow, ktore ,napedzajq” rozwoj
i mogq zapewnic firmie dtugotrwatq

przewage rynkowaq.

niony. Praktyka pokazuje jednak,
ze te obawy sq mocno przesa-
dzone: w ostatniej edycji badania
przeprowadzonego przez Mini-
sterstwo Gospodarki wida¢, ze
wzrost odsetek przedsiebiorstw,
ktore otrzymaty kredyt we wnio-
skowanej wysokosci. Udato sie to
90 proc. matych firm i 83 proc.
$rednich! Co wiecej, w pazdzier-

doradca w Oddziale 1 w Janowie
Lubelskim. Kluczowa jest zna-
jomos$¢ celu. Nie ma produktow
lepszych i gorszych. Skutecznos¢
kazdego z nich zalezy od indywi-
dualnego dopasowania - do celu
inwestycji, branzy czy wielkosci
firmy.

- Staramy sie maksymalnie uta-
twi¢ dostep do kredytéw, czesto

pomagamy klientom poprzez 0so-
bisty kontakt z biurem rachunko-
wym prowadzqcym ksiegowos$é
firmy. Wszelkie formalnosci sta-
ramy sie wzig¢ na siebie. Zaletq
kredytow udzielanych przez PKO
Bank Polski jest rowniez to, iz
przyznawane sq one bardzo szyb-
ko (nawet w jeden dzien). Przed-
siebiorcy, dla ktoérych ,czas to
pieniqdz”, bardzo to doceniajq -
ttumaczy Zdzistawa Czapiewska,
doradca z oddziatu w Chojnicach.
Kredyty inwestycyjne stuzq zaku-
pom aktywow, ktore ,napedzajq”
rozw6j i mogq zapewni¢ firmie
dtugotrwatq przewage rynkowaq:
moze to by¢ auto stuzbowe,
wiekszy lokal, budowa nie-
ruchomosci, zakup specjali-
stycznego oprogramowa-
nia itp.

W zalezno$ci od wyso-
kosci  wnioskowanej
sumy, rodzaju finan-
sowanego przedsie-
wziecia czy ,stazu”
firmy kredyty inwe-
stycyjne udzielane sq
na podstawie oceny sco-
ringowej  (tzw.  szybkiej
$ciezki - wiecej informacji
na str. 18) lub ratingowej.

Wymagany jest takze wktad wta-
sny - minimum 20 proc., ktory
musi by¢ zaangazowany przed
wyptatq kredytu, np. wptacony
na poczet zakupu dziatki. Analiza
ratingowa wymaga przygotowa-
nia biznesplanu i prognoz finan-
sowych oraz rzeczowego zabez-
pieczenia.
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Szybka S$ciezka kredytowa jest
bardzo wygodnym  rozwiqza-
niem, ale warto wspomnie¢, ze
w kazdym przypadku warto po-
Swieci¢ czas na przygotowanie
biznesplanu - nie tylko dla banku,
ale przede wszystkim dla siebie.
Taki dokument pozwala przedsie-
biorcy na ocene obecnej sytuacji
i przysztodci firmy, wskazuje na
jej mocne i stabe strony.

Kredyty inwestycyjne z zatoze-
nia sq dtugoterminowe, mogq
by¢ udzielane nawet na 25 lat
(scoringowe - maksimum 10 lat).
Istnieje mozliwo$¢ zaciggniecia
kredytu w jednej z czterech walut
(PLN, EUR, USD, CHF), a sptata
moze nastepowac¢ automatycz-
nie z rachunku biezgcego klienta
(wystarczy zapewni¢ $rodki na
wskazanym  rachunku  banko-
wym). Ponadto w okresie reali-
zacji inwestycji jest mozliwo$¢
uzyskania karencji w sptacie
kapitatu nawet do 12 miesiecy.
W tym okresie przedsiebiorca
ponosi wytqcznie koszty odsetek
od kredytu, co pozwala na zacho-
wanie ptynno$ci finansowej firmy
w okresie, gdy inwestycja nie ge-
neruje jeszcze przychodow.

Produkcja czekolady w firmie Haliny Kalemby.

gicznego w formie premii tech-
nologicznej).

Warto pamigtac, ze niezbedne dla
rozwoju inwestycje mozna finan-
sowac takze z wykorzystaniem
innych produktow: leasingiem
(str. 20), pozyczkq hipoteczng
(str. 19), a takze zadtuzeniem
w karcie kredytowej (str. 13).

Prosto i szybko
Kredyty obrotowe przeznaczone
sq na finansowanie biezqcych

W rankingu ,Doing Business” Banku
Swiatowego Polska znalazta sie

na czwartym miejscu na Swiecie

w zestawieniu krajow o najwiekszej
dostepnosci kredytow dla firm.

W ofercie PKO Banku Polskiego
sq dostepne takze m.in. kredyt
pomostowy (przeznaczony na
finansowanie inwestycji wspot-
finansowanych ze $rodkéw po-
mocowych Unii Europejskiej)
czy kredyt technologiczny (cze-
Sciowo sptacany ze $rodkow
Funduszu Kredytu Technolo-

zobowiqzan. Zapewniajq firmie
ptynnos$¢ i wspierajg w walce
z jednqg z najwiekszych bolqgczek
polskich przedsiebiorcow - za-
torami ptatniczymi. Zatory ptat-
nicze utrudniajq, a czesto wrecz
uniemozliwiajq nie tylko rozwéj,
lecz takze regulowanie biezq-
cych ptatnosci (wynagrodzen,

podatkow, sktadek na ZUS).
- Dlatego kredyty obrotowe cie-
szq sie tak duzym zainteresowa-
niem klientow - mowi Zdzistawa
Czapiewska.

W  ramach kredytu obroto-
wego w PKO Banku Polskim
mozna skorzysta¢ z kredytu
w rachunku biezgcym w PLN,
ktory pozwala na wielokrotne
zadtuzanie sie przez klienta do
wysokoS$ci przyznanego limitu.
Kazdy wptyw $rodkéw na ra-
chunek biezqcy automatycznie
zmniejsza aktualne zadtuzenie,
natomiast odsetki od kredy-
tu naliczane sq wytgcznie od
wykorzystanej kwoty limitu.
Kredyt udzielany jest na okres
do 12 miesiecy z mozliwosciq
przedtuzenia umowy na kolejny
okres bez konieczno$ci sptaty
zadtuzenia.

Inng formq kredytu obrotowe-
go jest kredyt nieodnawialny
przeznaczony na zakup majqt-
ku obrotowego, np. zapasow,
Srodkow do produkgcji, i urucha-
miany jest po przedstawieniu
przez klienta faktur/rachunkow.
Okres kredytowania wynosi
maksymalnie do 36 miesiecy,
a jego sptata nastepuje w ra-

WYPOWIEDZ €
KLIENTA

Halina Kalemba,
wtascicielka firmy
Produkowalnia - Czekoladki
dla firm (Wioszakowice)

Nasze czekoladki bardzo
szybko zyskaty wierne gro-
no klientéw. Wyroéznia nas
to, ze jesteSmy producen-
tem, a nie tylko dystrybu-
torem firmowych stodyczy.
Ponadto  zastosowali$my
innowacyjne  technologie
pozwalajgce ,wyczarowac”
dowolne czekoladowe zdo-
bienie. Chcgc sprosta¢ du-
zemu popytowi oraz dgzqc
do statej poprawy jakosci
i wzrostu asortymentu, mu-
simy duzo inwestowa¢. PKO
Bank Polski wspiera nas
w rozwoju od lat - szczegol-
nie cenimy sobie ,szybki”
kredyt inwestycyjny, ktory
dzieki dobrym warunkom
i minimum formalno$ci po-
zwala nam rosngé w tem-
pie, o jakim jeszcze pare lat
temu nawet nie marzylismy.

tach miesiecznych albo kwar-
talnych automatycznie z ra-
chunku biezgcego klienta.
Procedury udzielenia nie sq zbyt
skomplikowane, a dokumenta-
cja - uproszczona. Szybka decy-
zja kredytowa pozwala uzyskaé
w ciqgu 1 dnia kredyt do miliona
zotych (bez zabezpieczen rze-
czowych - do 500 000 zt). Srodki
z kredytu mogq byc¢ przeznaczo-
ne nie tylko na zarzqdzanie bie-
zgcq ptynnosciq, ale takze sptate
zadtuzenia z tytutu kredytow ob-
rotowych oraz limitow kart kre-
dytowych w innych bankach.
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KREDYT |
W JEDEN DZIEN

Atutem ,szybkich kredytow” udzielanych przez
PKO Bank Polski jest jeden z najdtuzszych na
rynku okresow kredytowania - nawet do 10 lat.

SZYBKA SCIEZKA DO ROZWOJU

Przedsiebiorcy z co najmniej pottorarocznym
stazem mogq otrzymac w ciggu jednego dnia
decyzje o przyznaniu kredytu

do miliona ztotych.

tukasz Siubczynski, ekspert w Biurze Produktow Kredytowych

redyt to znakomite wsparcie

dobrze rozpisanego scena-
riusza rozwoju. Z myslq o orga-
nizacjach, ktore poszukujq szans
wzrostu, stworzono w PKO Banku
Polskim ,szybkq $ciezke”, czyli tzw.
scoringowq forme analizy kredy-
towej, pozwalajqcq pracownikom
Banku bardzo szybko (nawet w je-
den dzien od ztozenia dokumentow)
podjq¢ decyzje o przyznaniu firmie
kredytu. Atutem scoringowych
kredytéw oferowanych przez PKO
Bank Polski jest jeden z najdtuz-
szych na rynku maksymalnych
okresow kredytowania (120 mie-
siecy) przy minimum formalnosci
(bez koniecznosci sktadania bizne-
splanu oraz prognoz finansowych).
Do 500 000 zt kredyt nie wymaga
ustanawiania zabezpieczen rze-
czowych. W przypadku bardziej
ztozonych projektow (np. rozwoju

nim firmy majq zagwarantowanq
ptynno$¢ dziatania oraz szanse
na rozwoj. Wysokos$¢ kredytu jest
ustalana indywidualnie, w zalez-
nosci od potrzeb klienta zwiqza-
nych z realizowang inwestycjq. Jej
maksymalny putap wyznacza jed-
nak réownowarto$¢ 80 proc. war-
tosci netto przedsiewziecia inwe-
stycyjnego. Klient moze wybrac
sposob oprocentowania kredytu -
wedtug statej albo zmiennej stopy
procentowej. Stawkq referencyjng
dla kredytow w walucie polskiej
jest WIBOR, dla pozostatych walut
wymienialnych LIBOR albo EURI-
BOR. Na marze produktu wptywa
przede wszystkim kondycja przed-
siebiorstwa i historia jego relacji
z Bankiem.

Kredyt moze byc¢ udzielony w czte-
rech walutach (PLN, EUR, USD,
CHF) i jest wyptacany jednorazo-

Kredyt moze byc udzielony w czterech
walutach (PLN, EUR, USD, CHF) i jest
wyptacany jednorazowo albo w transzach.

w nowej branzy), o dtuzszym ho-
ryzoncie czasowym (powyzej 10
lat) firma zostaje poddana petnej
analizie kredytowe;j.

Kredyty scoringowe przeznaczone
sq gtéwnie na finansowanie bie-
zqcej dziatalnoSci oraz na rozwoj
obecnie prowadzonego biznesu -
np. zakup maszyn, $rodkow trans-
portu czy nieruchomosci. Dzieki

wo albo w transzach. Jego urucho-
mienie nastepuje po udokumento-
waniu przez klienta wydatkowania
deklarowanego udziatu wtasnego.
Przedsigbiorcy majg mozliwos¢
przewalutowania kredytu w okre-
sie kredytowania oraz skorzysta-
nia z karencji w sptacie kapitatu
(nawet do 12 miesiecy od zakon-
czenia inwestycji).
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Kapitat pozyskany z banku moze byc przeznaczony
na dowolny cel zwigzany z prowadzong

dziatalnos$ciq gospodarczq.

POZYCZKA
HIPOTECZNA

NIERUCHOMOSC Z POTENCJALEM

Produkty z hipotekg w nazwie kojarzq sie z klientami detalicznymi. Niestusznie - pozyczka
hipoteczna dla firm to jedna z najbardziej atrakcyjnych form pozyskania finansowania na
dowolny cel. Pozwala ,,uwolni¢” kapitat tkwigcy w nieruchomosci i przyspieszyc rozwoj firmy.

Piotr Cirin, ekspert w Biurze Produktow Kredytowych

Storajqc sie 0 pozyczke hipo-
teczng, nie trzeba przedsta-
wia¢ prognoz finansowych ani
biznesplanu. Kolejne cechy tyl-
ko wzmagajg atrakcyjno$¢ tego
produktu PKO Banku Polskiego
- wysoka maksymalna kwota (do
2 min zt) oraz dhugi czas kredyto-
wania (nawet do 15 lat).
Tajemnica atrakcyjnosci pozyczek
hipotecznych tkwi w zabezpiecze-
niu - najpewniejszym z mozliwych,
czyli nieruchomos$ci. Wiasciciele
piekarmi, warsztatow samochodo-
wych czy biur czesto nie zdajg so-
bie sprawy, ze dysponujq aktywem,
ktore moze by¢ silnym katalizato-
rem rozwoju ich firm. ,Odmrozone”
Srodki mogq by¢ przeznaczone np.
na rozbudowe dziatalnosci lub ge-
neralny remont zwiekszajqacy atrak-
cyjnos¢ obiektu.

Pozyczka hipoteczna dla firm jest
udzielana w ztotéwkach, a wypta-
ta $rodkéw nastepuje jednorazowo
lub w transzach. Sptate pozyczki
mozna realizowa¢ zardwno w mie-
siecznych malejgcych ratach kapi-
tatowo-odsetkowych, jak réwniez
w ratach annuitetowych (rownych
ratach  kapitatowo-odsetkowych).
Ta druga mozliwos¢, bedqgca
rzadkoScig na polskim rynku, jest

szczegblnie ceniona przez klien-
tow, gdyz jej konstrukcja zaktada
stabilng i jasno okreslong rate
w catym okresie sptaty, co utatwia
planowanie i dysponowanie bu-
dzetem firmy.

Jakie dokumenty sq niezbedne do
uzyskania pozyczki? W pierwszej
kolejnosci nalezy dysponowa¢ wy-
cenq nieruchomosci - sporzqdzong
w podej$ciu poréwnawczym przez
dowolnego rzeczoznawce, ktory ma
uprawnienia urzedowe (nie starszq
niz rok). Na jej podstawie doradca
moze szybko - opierajqc sie na da-
nych nieruchomosci oraz wybra-
nych danych finansowych firmy za
ostatni rok i ostatni biezqcy okres
- okredli¢ wstepne, niewigzqce wa-
runki i parametry pozyczki.
Zabezpieczeniem sptaty pozyczki
hipotecznej jest hipoteka ustano-
wiona na nieruchomosci zlokalizo-
wanej na terytorium Polski bedqcej
wiasnosciq, wspotwtasnosciq lub
przedmiotem uzytkowania wieczy-
stego pozyczkobiorcy lub osoby
trzeciej albo na spoétdzielczym pra-
wie do lokalu, przelew wierzytelno-
Sci pienieznych z umowy ubezpie-
czenia od ognia i innych zdarzen
losowych (z wyjgtkiem hipoteki
ustanowionej na nieruchomosci

niezabudowanej) oraz - do czasu
ustanowienia hipoteki - ubezpie-
czenia sptaty pozyczki.

Istnieje mozliwo$¢ przyjecia na
zabezpieczenie nieruchomosci, na
ktorych sq juz wpisy hipoteczne
z tytutu innych wierzytelnosci PKO
Banku Polskiego (aczkolwiek suma
obcigzen bedzie wptywa¢ na mak-
symalny limit kwoty pozyczki). Po-
zyczka moze byc przeznaczona na
sptate zadtuzenia w innym banku,
ktory obecnie jest wpisany na hi-
potece.

W przypadku  nieruchomosci
z ,czystq” hipotekg maksymal-
ny stosunek wielko$ci pozyczki

do wartosci zabezpieczenia (tzw.
wskaznik LTV) wynosi 60 proc,
a maksymalny okres kredyto-
wania, jak juz wspomniano, to
15 lat. Oprocentowanie pozycz-
ki jest zmienne, zalezy od stawki
WIBOR3M powiekszonej o marze
zalezng od okresu sptaty pozyczki
i poziomu LTV.

Przy pozyczce hipotecznej PKO
Bank Polski oferuje atrakcyjng
oferte ubezpieczen nieruchomosci,
przygotowanq we wspotpracy z TU
Generali. Roczna stawka za ubez-
pieczenie od ognia i innych zdarzen
losowych wynosi tylko 0,8 proc.
wartosci nieruchomosci.
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PKO
LEASING

Ta forma finansowania
swq popularnos¢ zawdziecza
tez swoim atutom podatkowym i bilansowym.

KATALIZATOR ROZWOJU

Leasing tqczy najlepsze cechy najmu i kredytu, pozwalajgc wygodnie
i efektywnie finansowac zakup niezbednych dla rozwoju firmy aktywow:
Srodkow transportu, maszyn i urzqdzen, sprzetu IT czy nieruchomosci.

Oariusz Szczepankowski, dyrektor ds. sprzedazy w Regionalnym Oddziale Detalicznym w todzi

danych  Zwigzku  Polskiego

Leasingu wynika, Ze najczesciej
realizowane w ten sposob sq zaku-
py pojazdow (blisko 60 proc. akty-
wow sfinansowanych w pierwszym
potroczu 2012 roku) oraz maszyn
(ok. 35 proc.). Rynek systematycznie
ro$nie i, cho¢ w ostatnich miesigcach
dynamika wzrostu nieco wyhamo-
wata, leasing pozostanie jednym
z podstawowych narzedzi wspierania
rozwoju firm.

Optacalne przedsigwzigcie

Leasing tqczy najlepsze cechy najmu
(dzierzawy) i kredytu. Umowa zapew-
nia uzyskanie $rodkow trwatych w za-
mian za ustalony czynsz (raty), bez
koniecznosci ich zakupu. Dzigki temu
przedsigbiorca moze znacznie szybciej
sie rozwijac. Przedmiot w czasie trwa-
nia umowy zostaje wiasnosciq leasin-
godawcy, a leasingobiorca korzysta

LEASING <

Oferta leasingu dostepna jest
w ponad 1100 oddzatach
PKO Banku Polskiego oraz
14 oddziatach PKO Leasing.
Warto odwiedzi¢ takze strone
www.pkoleasing.com.pl.

z niego, ptacqc comiesieczne raty.
Ich wysoko$¢ zalezy m.in. od warto-
Sci przedmiotu i optaty wstepnej. Po
zakonczeniu umowy firma moze na-
by¢ uzytkowany przedmiot po atrak-
cyjnej cenie.

Swq popularno$¢ ten produkt za-
wdziecza tez swoim atutom podat-
kowym i bilansowym. Nalezy jednak
pamieta¢, ze istotne znaczenie dla
optymalizacji podatkowej ma wybra-
ny typ leasingu.

Pakiety na miare
PKO Leasing zapewnia mozliwo$¢
sfinansowania praktycznie kazdego
Srodka trwatego. Klienci PKO Banku
Polskiego mogq skorzysta¢ z na-
stepujgcych pakietow:
- Pakiet Sprzedazowy Eks-
pres - stworzony z my-
$lg o wszystkich
podmiotach pro-

wadzqcych dziatalno$¢ od  mini-
mum 6 miesiecy;

« Pakiet Sprzedazowy Rating - prze-
znaczony dla podmiotéw, ktore
posiadajg w Banku kredyty i pro-
wadzq dziatalno$¢ od minimum
12 miesiecy.

Oba rozwigzania pozwalajg szyb-

ko i optymalnie sfinansowa¢ zakup

réznych przedmiotéw, np. samo-
chodéw osobowych, dostawczych

i ciezarowych, sprzetu IT, maszyn

poligraficznych czy aparatury me-

dycznej.

Flota pod ochrong

NajczeSciej leasingiem finansowany
jest zakup $rodkow transportu. Dla-
tego w ofercie dla MSP dostepny
jest PKO Auto Leasing Mobilny, kto-
ry poza mozliwoscig sfinansowania
zakupu np. pojazdu zawiera szereg
dodatkowych korzysci. Rozwiqzanie
tqczy tradycyjne finansowanie z wie-
loletnim pakietem ubezpieczeniowym,
Centrum Likwidacji Szkdd oraz ustug
dodatkowych.

Finansowy czy operacyjny?
Rozroznia sie dwa gtowne rodzaje
leasingu: operacyjny i finansowy
(kapitatowy). W' leasingu operacyj-
nym dochodzi do czasowego prze-
kazania w uzytkowanie przedmiotu
leasingu. Raty leasingowe netto
oraz optata wstepna stanowiq koszt
uzyskania przychodu, ale amortyza-
cja lezy po stronie leasingodawcy.
Podatek VAT jest doliczany do kazdej
raty. Leasingobiorca zapewnia so-
bie w umowie prawo nabycia przed-
miotu za okre$long z gory warto$¢
koficowq powigkszong o VAT.
Leasing finansowy jest zblizo-
ny do pozyczki $rodka trwatego.
Decydujqc sie na to rozwiqzanie,
firma wraz z ptatnosciq ostatniej
raty staje sie wtascicielem przed-
miotu, powiekszajac w efekcie
swoj majgtek. Kosztem uzyskania
przychodu dla leasingobiorcy jest
rowniez cze$¢ odsetkowa wszyst-
kich rat leasingowych. Z uwagi
na fakt, iz w przypadku tego typu
formy finansowania  przedmiot
leasingu zalicza sie do sktadnikow
majqtkowych firmy, amortyzacja
lezy po jego stronie. Podatek VAT
ptatny jest z gory.
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Ten instrument, cho¢ powszechnie
stosowany jest w budownictwie,
to sprawdza sie w kazdej branzy.

Gwarancja bankowa
buduje wiarygodnos¢
firmy w oczach

jej kontrahentow,
zapewnia wiekszq
swobode dziatania

i lepszq pozycje
negocjacyjna.

Te cechy sprawiqjq,
ze z tego instrumentu
korzystajq nie tylko
firmy prowadzqce
dziatalnos¢ od lat,
ale i nowe podmioty.

Krystyna Wozniak,
ekspert w Biurze Produktow
Kredytowych

Z GWARANCJAE

PKO Bank Polski udziela

gwarancji:

- zaptaty,

- przetargowych
(wadialnych),

« zwrotu zaliczki,

« dobrego wykonania
umowy,

- sptaty kredytu,

- zaptaty naleznos$ci
leasingowych,

- zaptaty dtugu celnego,

+ regwarancj,

- uregulowania zobowiqzan

zinnych tytutow.
R —

GWARANCJA
BANKOWA

PEWNE JAK W BANKU

czasach spowolnienia gospo-

darczego ryzyko odmieniane
jest przez wszystkie przypadki. Gwa-
rancja bankowa pozwala w fatwy
sposob zabezpieczy¢ zobowiqzania
przedsigbiorcy  wynikajgce  muin.
z czynno$ci cywilnoprawnych (np.
z uméw zawartych z kontrahentami)
oraz przepisOw prawa.
Udzielajgc gwarancji bankowej, bank
pisemnie zobowigzuje sie do zaptace-
nia kontrahentowi  (beneficjentowi)
okre$lonej sumy pienieznej w przy-
padku, gdy przedsiebiorca (zlece-
niodawca) nie wypetni okreslonych
zobowiqzan. Rodzaj i zakres zobowig-
zania, warunki wyptaty i jej wysokos$¢
wynikajqg z treSci umowy. Gwarancje
w obrocie krajowym moggq by¢ udzie-
lane w PLN oraz w walutach: EUR,
CHE, USD.
Ten instrument, cho¢ powszechnie
stosowany jest w budownictwie,

to sprawdza sie w kazdej branzy. Je-
$li np. dach nowo wybudowanej sali
gimnastycznej przecieka, szkota, jako
beneficjent, ma prawo Zqda¢ od ban-
ku wyptaty gwarancji wystawionej na
Zlecenie przedsigbiorcy (zleceniodaw-
cy), ktory wykonat prace dekarskie.
Czes¢ firm siega po ten produkt jedno-
razowo, gdy realizuje np. inwestycje
wspotfinansowang ze $rodkow unij-
nych i gwarancja bankowa jest jedng
z wymaganych form zabezpieczen.
Dla innych konieczno$¢ zabezpiecza-
nia zobowiqzan jest wpisana w nature
prowadzonej przez nich dziatalnoci,
np. w przypadku wspomnianej branzy
budowlanej. Ta grupa klientow najcze-
Sciej zawiera z bankiem umowe ramo-
waq, ktéra moze by¢ przediuzana na
kolejne okresy, nie dtuzsze niz 12 mie-
siecy. W ramach przyznanego limitu
przedsiebiorca moze sktada¢ zlecenia
udzielenia gwarangj.

Z gwarancji mozna korzysta¢ na
kazdym etapie rozwoju dziatalno-
§ci, takze wtedy, gdy firma stawia
dopiero pierwsze biznesowe kro-
ki. Dla przedsiebiorstw z krétkim
rynkowym stazem ten produkt ma
dodatkowy atut: pozwala im starto-
wac do przetargéw czy kontraktow
zarezerwowanych dla duzych, zna-
nych graczy. Wieksza wiarygod-
no$¢ zapewnia tez lepszq pozycje
w negocjacjach.

Warto nadmienic¢, ze samo udzielenie
gwarancji nie wigze si¢ z istotnymi
finansowymi obcigzeniami - dopoki
nie dochodzi do jej realizacji. Koszty
ponoszone przez przedsiebiorce wyni-
kajqce z jej otrzymania dotyczq usta-
nowienia zabezpieczenia oraz prowizji
za rozpatrzenie wniosku i udzielenie
gwarangji (od kwoty zobowigzania,
za kazdy rozpoczety trzymiesieczny
okres waznosci zobowigzania).



22 | PORADNIK BANKOWY

7]

Bank Polski

7 DRUGIE)

STRONY

Prowadzenie wtasnej firmy nie jest tak trudne,
jak moze sie wydawac,

a korzysci ujawniajq sie bardzo szybko.

DNA PRZEDSIEBIORCY

Determinacja, ambicja, optymizm, tworcze myslenie, innowacyjnosc,
gotowos¢ do podejmowania ryzyka, dobra organizacja czasu i pracy
oraz umiejetnos$¢ wspotpracy. Osoby, ktore posiadajqg te cechy,

mogq spokojnie myslec¢ o przejsciu ,na swoje”.

Nie ma chyba osoby, ktéra
cho¢ raz nie powiedziata-
by: ,Jak dobrze bytoby wziq¢
sprawy w swoje rece!”. Przed
tym rewolucyjnym krokiem po-

wstrzymujq nas czesto zobo-
wiqgzania, obawy przed niepew-
nosciq i trudami prowadzenia
wtasnej dziatalno$ci oraz po-
czucie, ze do rynkowego sukce-

Jolanta Osuch

su niezbedny jest przetomowy
pomyst czy ustuga.

Ostatnia obawa jest wyolbrzy-
miana. Tylko utamek firm zbu-
dowato swojq przewage na epo-

¥

el

Robert Gwiazdowski,
przewodniczqcy

Rady Nadzorczej
Zwiqzku Przedsiebiorcow
i Pracodawcow

Mate i $rednie przedsiebiorstwa
zatrudniajgce do 250 os6b wy-
twarzajq prawie 70 proc. pol-
skiego PKB. Zatrudniajg ponad
70 proc. pracujgcych Polakow.
70 proc. z nich nie ma w 0go-

NAJBARDZIE) PRZYSTOSOWANE DO ZMIAN

le ekspozycji kredytowej - caty
rozwdj finansujq ze $rodkow
wiasnych. Na pytania o kryzys
polskie ,misie” odpowiadajg: jaki
kryzys? My trudne warunki do
prowadzenia dziatalno$ci mamy
od 70 lat.

Gwarancja zatrudnienia? Kom-
fortowe warunki i czas pracy?
Ta dyskusja wiascicieli matych
i $rednich firm nie dotyczy. Oni
juz od dawna pracujg w syste-
mie ,0$miogodzinnym”, czyli od
8.00 (rano) do 8.00 (rano). W ich
przypadku powiedzenie ,co nas
nie zabije, to nas wzmocni” jest
prawdziwe jak mato ktore. Ale
polskie MSP nie majg najmniej-
szych kompleksow wobec kon-
kurencji z Zachodu. Wrecz koloni-
zujq wschodnie landy niemieckie.
0d 2004 roku za naszq zachodniq

e

granicq zostato  zarejestrowa-
nych okoto 100 tys. firm.

W rywalizacji na wysoko$¢ bu-
dzetow marketingowych szans
na razie nie majq, ale nadrabiajq
wuyjatkowq jakosciq. To, co nale-
2y sie im od nas, konsumentow,
to szersze otwarcie oczu i zejscie
z utartych $ciezek muyslenia. Juz
nie trzeba jecha¢ do Szwajcarii
po doskonaty dtugo dojrzewa-
jacy ser czy $wietng czekolade.
To wszystko jest tu - nad Wistq.
A paczkéw to Szwajcarzy w 0go-
le nie potrafiq robic.

Jak pisat Karol Darwin: ,Stworze-
nia, ktore przezyjq, to nie te, ktore
sq najmocniejsze, ani te najbar-
dziej inteligentne, ale te, ktore sq
najbardziej  przystosowane  do
zmian™. Polskie ,misie” zdecydo-
wanie do nich nalezq.

kowym wynalazku. Wiekszo$¢
udanych bizneséw - takze ro-
dzinnych - opiera sie na sukce-
sywnym doskonaleniu i dosto-
sowaniu do lokalnych potrzeb
pomystéw  sprawdzonych na
innych rynkach. W miare boga-
cenia sie spoteczenstwa i skra-
cania dystansu cywilizacyjnego
dzielgcego Polske od Europy
Zachodniej czy Stanéw Zjedno-
czonych roénie tez popyt na
coraz bardziej wysublimowane
produkty i ustugi, jak fryzjerstwo
dzieci czy catering dietetyczny.
Ogromne mozliwosci otwiera in-
ternet, ktory nie tylko zwiekszyt
grono potencjalnych odbiorcéw
(mozna oferowa¢ swoje ustugi
catemu $wiatu), ale i zniwelo-
wat wiele barier wejscia na ry-
nek. Dzi§ kazdy moze, niemal
bezkosztowo, otworzy¢ wtasny
e-sklep.

Byc¢ na swoim

Prowadzenie wtasnej firmy nie jest
tak trudne, jok moze sie wydawac,
a korzySci ujawniajg sie bardzo
szybko. Ogromnymi atutami ,bycia
na swoim” sq petna odpowiedzial-
no$¢ za efekty swojego zaangazo-
wania (,ile wypracuje, tyle zaro-
bie”) oraz elastycznosé, doceniana
zwtaszcza przez mtodych rodzicow.
W wielu specjalno$ciach - od trady-
cyjnego rekodzieta po nowoczesng
grafike komputerowq - to przedsie-
biorca sam decyduje o tym, kiedy
i ile czasu pos$wieci na prace. Wy-
maga to, oczywiscie, samodyscy-
pliny, ale warto jg sobie narzuci¢,
by cieszyc sie mozliwoscig godzenia
zycia zawodowego i prywatnego.
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NAGROOY BANKU

NAJLEPSZY DLA MSP

Po raz pierwszy PKO Bank Polski zostat wyrézniony w rankingu magazynu ,Forbes” - Bank dla Firm. Cztery
gwiazdki zdobyte w tej prestizowej klasyfikacji stawiajg go wsérod instytucji finansowych najlepszych dla MSP.
Docenione zostaty: nasza oferta produktowa, jako$¢ obstugi i liczba wysoko wykwalifikowanych doradcéw.
Bank otrzymat maksymalne liczby punktow w dwoch z pieciu podlegajqgcych ocenie kategoriach: jako$¢ i przej-
rzystos$¢ oraz réznorodnos$¢ oferty i ustug dodatkowych.

NAJWYZSZA JAKOSC
QUALITY INTERNATIONAL 2012

Kapituta konkursu ,Najwyzsza Jako$¢ Quality International 2012” po raz kolejny docenita produkty Banku.
W tym roku Medale Najwyzsza Jako$¢, w kategorii produkt najwyzszej jakosci, otrzymaty: pakiety Biznes
Debiut, Biznes Waluta, PKO Konto bez Granic oraz IGO Lokata.

MASZ ZADATKI NA PRZEDSIEBIORCE?
SPRAWDZ!

Odpowiedz TAK lub NIE na ponizsze pytania. Pamietaj, ze nie ma dobrych i ztych
odpowiedzi. Kazdy cztowiek jest inny, jedni lepiej sie czujqg, pracujgc dla kogos,
inni - na wtasny rachunek.

- Lubie nowosci, napedza mnie ciggte po-

szukiwanie i nowe cele.

Ltak [ Nie

- Potrafie zachowac¢ spokdj i trzezwq ocene

w trudnych sytuacjach.

Ltak [ Nie

- Jestem elastyczny, zdolny do poswiecen

w imie celow, ktére sq dla mnie wazne. Je-
$li praca tego wymaga, jestem gotowy ,za-
rwa¢” noc lub wyjecha¢ do mato atrakcyjnej
czesci kraju, gdyby wiqgzato sie to ze znacz-
nym wzrostem wynagrodzenia.

Ltak [ Nie

- Drobne problemy nie odbierajq mi sity, ra-

czej mobilizujq do dziatania.

Ltak [ Nie

+ Ryzyko mnie nie paralizuje. Jestem go

$wiadomy, ale staram sie nim zarzqdza¢.

Ltak [ Nie

- Czesto irytuje mnie praca ,0d-do”, bytbym

bardziej efektywny, gdybym mogt dostoso-
wa¢ godziny pracy do swojego rytmu zycia.

Ltak [ Nie

- Lubie ciezkq prace, jesli rozumiem jej sens.

Ltak [ Nie

-+ Drazni mnie marnotrawstwo (wtgczone

niepotrzebnie $wiatto, wyrzucona zyw-
nos¢).

Ltak L Nie

- Jestem dobrze zorganizowany, czuje sie

niespokojnie, gdy mam wrazenie, ze mar-
nuje moj czas.

Ltak L Nie

+ Chciatbym by¢ sam dla siebie szefem.

Ltak L Nie

Im wiecej odpowiedzi na TAK, tym wieksze
predyspozycje do bycia przedsiebiorcq!
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Prowadzisz wtasnqg firme juz 18 miesiecy lub dtuzej?
Wez kredyt dla matych i Srednich przedsiebiorstw! “n

- nawet do 1 min z

Bank Polski

- decyzja kredytowa nawet w 1 dzien
dzien dobry

- 0 zt prowizji za rozpatrzenie wniosku
- do 500 tys. zt bez zabezpieczen rzeczowych
- kredyt w walucie: PLN, EUR, CHF, USD

Srodki mozesz przeznaczy¢ na finansowanie biezgcych
wydatkow lub inwestycji zwigzanych z prowadzong
dziatalnosciq gospodarczq lub rolng.

www.pkobp.pl, infolinia: 801 302 302, +48 81 535 65 65 optata zgodna 7 taryfq operatora
Szczegotowe informacje o produkcie oraz Taryfa prowizji i optat sq dostepne w oddziatach i agencjach PKO Banku Polskiego oraz na www.pkobp.pl.



